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Przedmowa
Do Wydania Polskiego

Po raz pierwszy mocy dawania do$wiadczylem w dokladnie taki sam
sposob, jak opisywany ponizej Leo Buscaglia (tyle, ze ja nie popekhilem jego bledu
i pewnie, dlatego teraz moge Ci zaoferowaé nie tylko tego e-booka, ale takze

Bonus Specjalny).

Ot6z, zdarzylo sie to podczas spotkania z tworca ,Magnesu Finansowego”
Pawlem Sowa. Dzieni byl nadzwyczaj upalny, siedzieliSmy w klimatyzowanym
wnetrzu, pewnej calkiem sympatycznej knajpki w centrum Warszawy, saczac

wyborng, zimna, z lodem i cytryna... wode mineralna.

W pewnej chwili Pawel siegnal do bocznej kieszeni marynarki i wreczajac
mi zwitek banknotéw o nominalach 100 PLN (to byla naprawde calkiem pokazna
suma) powiedzial: ,Shichaj Piotrze, chcialbym aby$ przyjat to ode mnie”
Zdebialem i oniemialem nie wiedzac zupelie, co mam powiedzie¢. Czulem sie
bardzo glupio w sytuacji, gdy przyjaciel wrecza mi pokazna sume pieniedzy

mowiac co$ o wdzieczno$ci, przyjazni, itd.

Zaczalem sie ,broni¢” przed niespodziewanym prezentem, usitujgc jakos
,0dbi¢” pileczke uzywajac podobnych argumentow. Wtaéciwie to czulem sie, jakby
podawal mi kawalek rozpalonego do bialoéci zelaza. Na nic zdaly sie protesty. Nie
mialem wyjScia. Schowalem pienigdze, ale caly czas nurtowalo mnie pytanie: ,,O

co w tym wszystkim chodzi?”.
Juz wkrotce zrozumialem.

Oto kilka dni p6Zniej, dostalem e-mailem od Joanny Piec, jeszcze robocza,
kopie przekladu na jezyk polski bestselleru Joe Vitala “The Greatest Money-
Making Secret in History”.

Nie moglem uwierzy¢, ze mam przed oczami polski przeklad e-booka,
ktéry na Swiecie, stal sie w ciggu kilku miesiecy od jego wydania, absolutnym

hitem.
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Kiedy juz ochlonaglem pomys$lalem, ze trzeba zrobi¢ wszystko co tylko
mozna aby dystrybuowaé go w Polsce za darmo (w innych krajach jest on

sprzedawany za kwote od 30 do ponad 60 PLN).

Poszlo zdecydowanie latwiej niz przypuszczatem! Okazalo sie, bowiem ze
tworcey polskiego przekladu Joanna Piec i Pawel Sowa, maja calkowicie ,wolng
reke” jesli chodzi o jego dystrybucje w Polsce od Joe Vitala (Joe, thank you!).

Pozostalo, wiec tylko przygotowaé ostateczng wersje.
I oto jest!

Przed soba, drogi czytelniku, masz PIERWSZY POLSKI przeklad
~Najwiekszego w Historii Sekretu Robienia Pieniedzy”. Mam nadzieje i szczerze
Ci tego zycze, ze jego lektura stanie sie réwnie wielkim przelomem w Twoim
zyciu, jak w przypadku tysiecy i setek tysiecy ludzi, ktorzy przeczytali go przed
Toba.

Pamietam, ze kiedy ja go raz pierwszy przeczylem zrozumialem, iz zasada
wzajemnoSci, o ktorej tak czesto wspominam na szkoleniach, objawia mi sie w
zupelnie innej, znacznie szerszej postaci. Co wiecej zrozumialtem takze, ze sam
do$wiadczylem i do$wiadczam dobrodziejstwa jej dzialania w tym nowym,

zaskakujacym dla mnie znaczeniu.

Kiedy bowiem, rozpoczynaliSmy prowadzenie biznesu szkoleniowego w
zakresie NLP, YAN System, perswazji i wywierania wplywu, to pomimo naszych

wysitkéw pierwsza edycja szkolenia ,Master IP” odbyla sie przy prawie pustej sali.

Mimo wielu zgloszen, ostatecznie zjawilo sie ledwie 5 uczestnikow. Kolejna edycja

i... rezultat niewiele lepszy.

Ktérego$ dnia przed trzecia edycja, zadzwonil do mnie pewien mlody
czlowiek i powiedzial: ,,Bardzo chciatbym wziqé udziat w tym szkoleniu, ale nie
mam pieniedzy. Moge je odpracowaé, prosze da¢ mi szanse”. PomysSlalem
woweczas, Zze W sumie nie ma znaczenia czy na sali bedzie jedna osoba wiecej czy
mniej. Skoro, wiec juz ten facet byl na tyle odwazny i zdesperowany, aby

zadzwonic¢ z taka prosba to czemu nie.

Od tego czasu regularnie 3 - 4 osobom dawali$my szanse wziecia udzialu w

szkoleniu podstawowym caltkowicie za darmo.
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Krotko potem, ku mojemu zdumieniu, nagle (wlaéciwie z tygodnia na
tydzien) posypaly sie propozycje prowadzenia szkolen w firmach, a na szkoleniach
otwartych zaczynalo brakowa¢ miejsc. Po roku, prawie kazde szkolenie to
maksymalna ilo$¢ oséb na sali. Z miesiaca na miesiac wiecej i wiecej zamowien. I

trwa to dzisiaj. Nasze szkolenia staly sie znane, a gléwne z nich, czyli .Master IP”

w niektorych kregach biznesu stalo sie wrecz ,,szkoleniem kultowym” (to cytat z

wypowiedzi jednego z uczestnikow).

Dzisiaj jestem gleboko przekonany, ze zadzialala zasada wzajemnoSci,

zadzialala Wielka Moc Dawania, o ktorej przeczytasz w ,Sekrecie...”.
Milej lektury.

Piotr M. Labuz

www.yanscron.pl

Aha, skoro juz mowa o Wielkiej Mocy Dawania, to dolgcz do nas i przeslij
ten e-book jak najwiekszej iloSci swoich znajomych. Ciekawe jak szybko

do$wiadczysz tego, czego do$wiadczyli Ci, ktorzy opisuja swoje historie ponizej ©
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Moc Dawania

wprowadzenie

John Harricharan

To byl naprawde goracy letni dzien, wiele lat temu. Jechalem wlaénie do
sklepu spozywczego po dwa produkty. W tamtym czasie bylem czestym goSciem w
supermarkecie, bo nigdy nie mialem wystarczajaco pieniedzy, aby zrobi¢ zakupy

jednorazowo na caly tydzien,.

Zaledwie pare miesiecy wcze$niej moja zona zmarla po dlugiej walce z
rakiem. Nie bylo ubezpieczenia a tylko mnoéstwo wydatkow i gora rachunkow.
Mialem prace na cze$é etatu i z trudem wystarczalo mi pieniedzy, aby nakarmic¢

dwdjke moich malych dzieci. Sytuacja wygladala Zle, naprawde Zle.

I oto tego dnia, z ciezkim sercem i czterema dolarami w kieszeni jechalem
do supermarketu, aby kupi¢ mleko i bochenek chleba. Dzieci byly glodne i
musialem daé¢ im co$ do jedzenia. Gdy na skrzyzowaniu zatrzymalem sie na
czerwonym $wietle, zobaczytem po mojej prawej stronie, na trawie obok jezdni
mlodego mezczyzne, kobiete i dziecko. OSlepiajacy zar stonca w samo poludnie

zalewal ich bez litoSci.

Mezczyzna trzymal kartke z napisem: ,,Bede pracowal za jedzenie”. Kobieta
stala obok. Wpatrywala sie w samochody zatrzymujace sie na czerwonym $wietle.
Dziecko, prawdopodobnie dwuletnie, siedzialo na trawie trzymajac lalke z jedna
reka. Wszystko to zauwazylem w ciagu trzydziestu sekund, zanim $wiatlo

zmienilo sie na zielone.

Tak bardzo chcialem da¢ im kilka dolaréow, ale gdybym to zrobil,
zabrakloby mi pieniedzy na mleko i chleb. A tylko na tyle mogly wystarczy¢ mi
cztery dolary. Gdy $wiatla sie zmienily, rzucitem ostatni raz okiem na ta trojke i
zgasilem w sobie poczucie winy (gdyz nie pomoglem potrzebujacym) i smutek

(gdyz nie mialem wystarczajaco duzo pieniedzy, by sie z nimi podzieli¢).
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Jednak jadac, nie moglem sie pozby¢ obrazu tej trojki, ktora utkwita w
mojej glowie. Smutne, zapadajace w pamie¢ oczy mlodego mezczyzny i jego
rodziny zostaly ze mng przez nastepna mile. Nie wytrzymalem. Czulem ich bdl i
musialem co$ z tym zrobi¢. Zawrocitem w to miejsce, gdzie widzialem ich przed

chwila.

Podjechalem blisko i wreczylem mezczyZznie dwa z moich czterech
dolaréw. Mial 1zy w oczach, kiedy mi dziekowal. USmiechnalem sie i pojechalem
do supermarketu. Liczylem na to, ze mleko i chleb beda moze w promocji. A
nawet, jesli kupie tylko mleko albo tylko chleb, to co? Jakos to bedzie.

Wecigz myslac o calym tym wypadku zaparkowalem pod supermarketem.
Nadal czulem sie dobrze po tym, co zrobilem. Gdy tylko wysiadlem z samochodu,
moja stopa poslizgnela sie na czyms$, lezacym na jezdni. Pod moja stopa lezal

dwudziestodolarowy banknot.
Nie moglem po prostu uwierzy¢.

Rozejrzalem sie wokol, podniostem go z szacunkiem, poszedlem do sklepu
i kupilem nie tylko chleb i mleko, ale rowniez kilka innych rzeczy, ktérych bardzo

potrzebowalem.

Nigdy nie zapomnialem tego wydarzenia. To mi przypomnialo, ze
wszech§wiat jest dziwny i tajemniczy. Potwierdzilo moje przekonanie, ze jest on

niewyczerpywalny. Dalem dwa dolary i dostalem w zamian dwadzie$cia.

W drodze powrotnej z supermarketu zatrzymalem sie raz jeszcze przy tej

glodnej rodzinie i dalem im nastepne pie¢ dolaréw.

To wydarzenie jest tylko jednym z wielu, ktore zdarzyly sie w moim zyciu.
Wyzglada na to, ze im wiecej dajemy, tym wiecej otrzymujemy. To jest by¢ moze
jedno z tych praw wszechs§wiata, ktére mowi: ,Jesli chcesz co$ dosta¢, musisz

najpierw co$ dac”.

Jest taki krotki wierszyk:

Byl sobie czlek - szaleniec na schwal

Im wiecej dawal, tym wiecej mial.
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Wiele razy myslimy, ze nie posiadamy nic, co mogliby$my dac. Jesli jednak
przyjrzymy sie uwaznie, zobaczymy, ze nawet majac niewiele, wcigz mozemy sie
tym podzieli¢ z innymi. Przestanmy, wiec czekaé na chwile, kiedy pomyslimy, ze
mamy wystarczajaco duzo by dawaé. Dajac i dzielac sie nawet odrobing,

otwieramy magazyny wszech$wiata i pozwalamy rzekom dobr plynac¢ nasza droga.

Nie wierz mi na slowo. Po prostu uczciwie sprawdz to i zobacz, jak bardzo
bedziesz zaskoczony wynikami. W zasadzie to, co dajemy nigdy nie wraca od tych,
ktoérych obdarowaliémy. Przychodzi to do nas ze zrédel, ktore trudno nam sobie

wyobrazi¢. Zatem podaruj sobie bogactwo.

Skorzystaj z mozliwosci, jaka daje ta zasada wszechSwiata. Daj sobie tg
szanse. Czasami efekty pojawiaja sie blyskawicznie, czasami troche pdzniej, ale
mozesz mie¢ pewnoS$¢, ze sie pojawig. Daj a otrzymasz — znacznie wiecej niz
kiedykolwiek dale$. A kiedy dajesz, nie réb tego z sercem pelnym obaw, ale
przepelnionym wdzieczno$cia. Bedziesz zaskoczony, jak to wszystko dziala.
Otworz bramy dostatku w swoim Zyciu ofiarujac osobom w potrzebie troche tego

co masz ... Jak rzekl wspanialy Nauczyciel: ,,Daj, a bedzie Ci dane”.

Sprawdz. Polubisz to.
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Najwiekszy w Historii Sekret
Robienia Pieniedzy!

Jesli chcesz miec pienigdze, musisz zrobié tylko jedng rzecz.

Jest to jedna z rzeczy, ktéra najzamozniejsi ludzie na tej planecie robili i

wcigz robig.

Jest to jedna z rzeczy, o ktorej pisano juz od wiekow, i ktora ciggle jest

powtarzana.

Jest to jedna z rzeczy, ktéra da pienigdze kazdemu, kto bedzie ja robil a

jednoczes$nie wiekszo$¢ ludzi bedzie sie obawiala tak postepowac.
Co to za rzecz?
John D. Rockefeller robil to od dziecka. Zostal milionerem.

Andrew Carnegie rowniez postepowal w ten sposob. Stal sie magnatem

finansowym.
Jaki jest najwiekszy w historii sekret robienia pieniedzy?

Jaka jest ta jedna rzecz, ktora sprawdza sie u kazdego?

Rozdawaj pieniadze.

Wiaénie tak. Rozdawaj je.

Daj je ludziom, ktorzy pomogli Ci pozostaé w bliskosci z Twoim

wewnetrznym $wiatem.
Daj je ludziom, ktorzy Cie inspiruja, stuza Ci, lecza, kochaja Cie.

Daj je ludziom bez oczekiwania na to, ze Ci sie odplaca, ale daj je wiedzac,

ze wrocg do Ciebie z jakiegos zrodla zwielokrotnione.
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W 1924 John D. Rockefeller napisal do swego syna i wytlumaczyt mu w

jaki sposob rozdawac pienigdze. Napisat:

». Gdy zaczglem otrzymywacé pieniqdze, dawno temu w dziecinstwie,
zaczqlem je rozdawaé i kontynuowalem to, dajgc coraz wiecej w miare

otrzymywania ich w narastajacej wiekszej ilosci.”.

Zauwazytes, co powiedzial?

Rozdawal coraz wiecej w miare jak coraz wiecej otrzymywal. W ciggu

swego zycia rozdal 550 milion6w dolarow.

Niektorzy ludzie uwazaja, ze zaczal on rozdawanie dziesieciocentowek jako
chwyt reklamowy, aby poprawi¢ swdj publiczny wizerunek. To klamstwo.
Czlowiekiem, ktéry pracowal dla Rockefeller’a nad kreowaniem jego wizerunku,
byt w tym czasie Ivy Lee. W ,,Courtier To The Crowd”, biografii Ivy Lee, Ray Eldon

Hiebert potwierdza, ze Rockefeller rozdawal pienigdze juz od lat.
A wszystko co zrobil Lee, to pozwolil by ludzie sie o tym dowiedzieli.

P.T. Barnum réwniez rozdawal pienigdze. Jak napisalem w swojej ksigzce
o nim, p.t. ,There’s A Customer Born Every Minute”, (kazdej minuty rodzi sie
klient) Barnum wierzyl w co$, co mozemy nazwaé ,zyskowna filantropia”.
Wiedzial, ze dawanie prowadzi do otrzymywania. I on réwniez stal sie jednym z
najbogatszych ludzi na $wiecie. Andrew Carnegie takze ofiarowal niezmiernie
duzo pieniedzy. Oczywiscie i on przeszed! do historii jako jednen z najbogatszych

ludzi w Ameryce.

Bruce Barton, wspélzalozyciel popularnej agencji reklamowej BBDO oraz
glowna posta¢ mojej ksigzki ,The Seven Lost Secrets of Succes” (7 zgubionych
sekretow sukcesu) rowniez wierzyt w moc dawania. W 1927 roku napisat: ,Jezeli
czlowiek robi dobre rzeczy dla innych ludzi tak dlugo, ze staje sie to jego
nieSwiadomym zwyczajem, wtedy wszystkie pozytywne sily wszech§wiata
sprzyjaja mu w kazdej rzeczy, ktéra robi.” Barton stal sie najlepiej sprzedajacym
sie autorem, osobisto$cig w Swiecie biznesu, wielokrotnym ofiarodawca i bardzo,

bardzo bogatym czlowiekiem.

10
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Kto$ moglby sie klocié, ze przeciez bogaci ludzie mieli pienigdze, ktore
mogli rozdawaé, wiec bylo to dla nich latwe. Ja jestem raczej zdania, ze mieli
pieniadze, gdyz byli w stanie lekka reka obdarowywaé. Dawanie doprowadzilo ich
do otrzymywania. Dawanie doprowadzilo ich do wiekszego bogactwa.

I bede powtarzak:
Dawanie prowadzi do otrzymywania.

Dawanie prowadzi do wiekszego bogactwa.

W dzisiejszych czasach w biznesie modne jest, aby dawaé pieniadze na cele
charytatywne. To pozwala ofiarodawcom dobrze sie zaprezentowaé i oczywiscie
pomaga tym, ktérzy otrzymuja darowizne. Sklepy “Anita Roddick’s Body Shop”,
lodziarnie “Ben Cohen and Jerry Greenfield’s” oraz Yvon Chouinard’s - Patagonia
sq zywymi przykladami tego, jak darowizny moga stuzy¢ biznesowi. (W Polsce
popularne sa akcje firm sprzedazy bezpos$redniej Avon - kampania przeciwko
rakowi piersi, Oriflame - fundacja pomocy dzieciom. Dobrym przykladem jest

rowniez akcja telewizji Polsat).

Ale tutaj, mdéwie o czym$ nieco innym. Chodzi mi o osobiste
obdarowywanie. Mowie o Tobie dajacym pieniadze, dzieki czemu Ty osobiScie

zaczniesz je otrzymad.

Jesli jest jakas rzecz, ktora ludzie robia Zle, to jest to, ze obdarowuja zbyt
skapo. Trzymaja kurczowo swoje pieniadze i, kiedy juz przyjdzie do dawania,
ledwie skapna odrobinkg. Oto, dlaczego nie otrzymuja. Musisz dawac i to dawac

wiele, aby by¢ w zywym strumieniu otrzymywania.

Pamietam moment, kiedy po raz pierwszy uslyszalem o idei dawania.
Pomyélalem, ze jest to spisek przeciwko mnie, abym ofiarowal swoje pieniadze
ludziom, ktérzy mi o tym powiedzieli. I kiedy dawalem — robilem to jak sknera.

Naturalnie otrzymalem w taki sam spos6b. Dawalem mato. Dostawalem malo.

Uwielbiam inspirujace historie. Uwielbiam je czyta¢, stuchaé ich, dzieli¢ sie
nimi i opowiada¢. Postanowilem kiedy$ podziekowa¢ Mike’'owi Dooley
(www.tut.com) za jego inspirujace wiadomosci, jakimi dzielit sie ze mng i innymi
ludZzmi kazdego dnia w e-mailach. Zdecydowalem podarowaé¢ mu jakie$

pieniagdze. W przeszloSci byloby to moze pie¢ dolarow, ale byl to czas, kiedy
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dopiero wyszedlem z niedostatku i obawialem sie, ze zasada dawania nie zadziala.
Tym razem bylo inaczej. Wziglem ksiazeczke czekowa i wypisalem czek na tysiac

dolarow.

Do 6wczesnego dnia, byl to najwiekszy datek, jaki kiedykolwiek zrobitem
w Zyciu.

Tak, troche sie nawet zdenerwowalem, ale przede wszystkim czulem sie
podekscytowany. Chcialem poznac réznice. Cheialem nagrodzi¢c Mike’a i zobaczyc,
co sie stanie. Mike byl oszolomiony. Otrzymal méj czek w licie i prawie wjechat
samochodem w dom tracac kontrole nad kierownicg. Nie mogl uwierzyé. Nawet
zadzwonil do mnie i mi podziekowal. A ja delektowalem sie jego dziecinnym

zaskoczeniem. Poczulem sie jak milion dolaréw. (Pamietaj o tym!)

Pokochalem ten stan, patrzac jak bardzo Mike byl szczeSliwy.
Delektowalem sie dawaniem mu pieniedzy. Cokolwiek z nimi zrobil bylo dla mnie
satysfakcjonujace. Otrzymalem to niesamowite uczucie, ze pomagam komu$ w
kontynuowaniu rzeczy, w ktora wierzylem. Nieustannie przynosi mi rado$é

posylanie mu pieniedzy.

I wtedy co$§ cudownego zaczelo sie zdarzac¢. Nagle otrzymalem telefon od
czlowieka, ktory chcial, abym zostal wspoélautorem jego ksiazki — praca, ktoéra
odplacila mi sie wielokrotnie wiecej niz ja podarowalem. Nieco p6zniej wydawca z
Japonii skontaktowal sie ze mna, chcac kupi¢ prawa do przettumaczenia mojej
ksigzki ,Spiritual Marketing”. On rowniez zaoferowal mi duzo wiecej niz ja dalem

Mike’owi w prezencie.

Prawdziwy sceptyk moglby powiedzie¢, ze te wydarzenia nie wigza sie ze
soba. Moze w umys$le sceptyka nie. W moim mniemaniu maja Scisty zwiazek ze

soba.

Gdy dalem pieniadze Mike’owi to poslalem sobie i calemu $wiatu wiesé, ze
dobrze mi sie powodzi i ze jestem otwarty na przeplyw. Jednocze$nie
uruchomilem magnetyczng zasade przyciagajaca pieniadze: Co dajesz, to

otrzymujesz.

Daj czas a otrzymasz czas.

Daj rzeczy a rzeczy otrzymasz.
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Daj mitosé a otrzymasz mitosé.

Daj pieniqdze i pieniqdze otrzymasz.

Maly napiwek moze zmieni¢ Twoje finanse. Pomys$l o osobie lub osobach,
ktore zainspirowaly Cie w ostatnim tygodniu, ktore sprawily, ze poczule$ sie
dobrze sam ze sobg i z wlasnym zyciem, z Twoimi marzeniami lub celami. Daj
tym ludziom pienigdze. Ofiaruj im co$ z serca. Przestan by¢ skapy. Wyjdz z
obfitoécia zamiast z lekiem. Daj bez oczekiwania czego$ w zamian od tej osoby, ale

oczekuj, ze Ci sie to zwrdci.

W momencie, kiedy to w koncu zrobisz, zobaczysz jak dobrze zacznie Ci sie

powodzié.

Oto Najwiekszy w Historii Sekret Robienia Pieniedzy!

,Gdy zobaczysz, dotknij.
Gdy dotkniesz, poczyj.
Gdy poczujesz, kochayj.

Gdy kochasz... Oddaj.”

Gdyz Nic nie przemawia do WSZECHSWIATA glosniej,

Niz Twoja WIARA w samego siebie, dostatek i milosé, niz dawantie.

I kiedy Wszechswiat ustyszy, wiecej bedzie Ci dane.
NIE JAKO NAGRODA, lecz dlatego, ze szczerze wierzysz...
W siebie, dostatek i mitosc.

wwuw.tut.com
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Wielki Sekret
Uruchamiania Prawa

Pewna pani przez telefon miala pytanie.

- ,Daje pieniagdze juz od lat i nie widze, aby powodzilo mi sie jakkolwiek

lepiej. Co robie zle?”
- ,A gdzie dajesz te pienigdze?”
- ,Do mojego koSciola parafialnego.”
- ,Dlaczego dajesz im pienigdze?” - zapytaltem.
- ,Bo potrzebuja tego.”
- Jak sie czujesz dajgc im pienigdze?”
- ,Jakbym pomagala im wyjs¢ z dotka.”
- ,Ale jak naprawde sie czujesz dajgc im pienigdze?”
Przez chwile nastala cisza.
- ,W sumie, to boli...” - przyznala ,,...§ciska mnie, kiedy wypisuje im czek.”

- Nie dobrze. -,Jesli czujesz sie podle dajac pieniadze, wtedy i pieniadze
przynosza ci zte samopoczucie.” - wytlumaczylem. ,Prawdopodobnie nie chcesz
przyciagac zlego samopoczucia, wiec prawdopodobnie nie przyciagasz roOwniez i
pieniedzy.”

,»,0 rany! Nigdy nie myslalam o tym w ten sposéb.”

»1 kiedy dajesz tylko dlatego, ze kto$ prosi lub nawet blaga o to, wtedy
potegujesz jeszcze potrzeby,” — wyjasnilem. ,Jezeli chcesz, aby twoje bogactwo
wzroslo, to dawaj pieniadze, gdy tylko dobrze sie z tym czujesz. Innymi stowy,
dawanie komus§, kto potrzebuje jest szlachetng rzecza. Réb tak. Lecz nie jest to

zasada, o ktorej tutaj mowie.”

14


http://www.sekret.net.pl

Najwiekszy w Historii Sekret Robienia Pieniedzy!
>> <<

- ,Rozumiem” — odpowiedziala. Nie moglem przesta¢ mysle¢ o tym, ze
jaka$ inna cze$¢ wszechSwiata pomaga jej zrozumieé to, czego ja nie bylem w

stanie wythumaczy¢.
- ,Co rozumiesz?” — spytatem.

- ,Podtrzymywatam ko$ciél w tym blaganiu” — odpowiedziala. ,Moje serce
chce dawac pienigdze gdziekolwiek poczuje strawe duchowa. Czasem jest to mdj

ko$ciél a czasem nie.”
- ,Zrozumiala$ to!” — powiedzialem.
Wiasnie tak sie to odbywa.

Mozesz dawaé pieniadze z jakichkolwiek powodoéw chcesz. Ja pomagam
czerwonemu Krzyzowi, fundacji Make-A-Wish, fundacjg walki z rakiem i innym,
lecz nie oczekuje, aby moje finanse wzrosly od tych darowizn. Hojno$¢ pomaga,

oczywiscie, ale niekoniecznie uruchamia duchowe prawo.

Wyzglada na to, ze duchowe prawo przyciggania pieniedzy dziala, kiedy z
lekkim sercem dajesz pieniadze gdziekolwiek otrzymujesz duchowa strawe, z
pewnym oczekiwaniem na to, ze w jaki§ sposob, ktérego$ dnia, Twoje finanse
zaczng rosnac jako rezultat tych dzialan. Dawanie na dobroczynne zbiérki moze
uruchomi¢ to prawo, jezeli czujesz, ze otrzymale$ w jaki§ sposob strawe duchowg
dzieki tymze zbiorkom. Lecz jesli nie, a Ty i tak obdarowujesz, prawdopodobnie

jedynie pomagasz ludziom w potrzebie. To oczywiscie jest szlachetne, wiec rob to.

Powtoérze raz jeszcze, przedmiotem tej ksiazki jest najwiekszy w historii
sekret robienia pieniedzy, a uruchamiasz go dajac z lekkoScia i rados$cig

gdziekolwiek w danym momencie otrzymujesz strawe duchowa i nauke.

Pieniqdze sq zewnetrzng formq duchowej substancji”

(Georgiana Tree West, ,,Prosperity’s Ten Commandments)
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Sekretne Kuchenne Drzwi
do Bogactwa

Dostalem dzisiaj w li$cie czek od dawno ,zgubionego” przyjaciela.

Czek jest tylko na czes$¢ pieniedzy, ktore jest mi winien. Ale przyslanie ich
zajelo mu ponad dziesiec¢ lat, wiec i tak, widzac je, jestem zadowolony. Dziesie¢ lat
temu zatrudnil mnie do napisania dla niego szczegbélowej strategii marketingowe;j.
W owym czasie liczylem sobie kilka tysiecy dolaréow za taka ustuge. Zgodzit sie na

to.

Wykonalem prace a on nie zaplacil mojego honorarium. Byt moim
przyjacielem, wiec przymykalem oko na zalegla fakture. Miesigce mijaly, p6zniej
lata. M6j przyjaciel przeprowadzil sie do innego stanu, a ja do innego miasta. On
zyl gdzie§ swoim zyciem i wlasciwie umknal z mojej pamieci. Ja tymczasem dzieki
moim ksigzkom i kasetom, calkiem szybko stalem sie do§é popularny w

Internecie.

Pewnego dnia kilka miesiecy temu otrzymalem e-mail od osoby, ktora
chciala wspolnie ze mng napisa¢ ksigzke. Czlowiek ten wspomnial, ze zna kogo$ z
moich przyjaciél i wymienil tego, ktory byl mi winny pienigdze. Gdy tylko
uslyszalem imie swego starego znajomego natychmiast podskoczyto mi ciSnienie.
Czulem jak narasta we mnie zloé¢. Poczutem sie oszukany, zdradzony i zraniony.
Wziglem kilka glebokich wdechéw i uspokoilem sie. Zaczalem rozmawiaé ze soba.
Przypomniatem sobie, ze wszech$wiat to olbrzymie miejsce (malo powiedziane!) i
bogactwo moze przyj$¢ z roznych stron a nie tylko z zaleglych faktur.
Zdecydowalem wybaczy¢ swemu przyjacielowi, zrobilem to w myslach. Szczerze
pozwolilem jemu i jego dlugowi odej$¢. Nie potrzebowalem tych pieniedzy i nie

potrzebowalem dochodzi¢ sprawiedliwosci.

Po okolo dziewieciu latach, moj przyjaciel przystal mi list e-mailem.

Powiedzial, ze pamieta, iz jest mi winien pieniagdze. Wyjasnil, jak bardzo trudny
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mial okres. Opowiedzial o tym, ze sie przeprowadzil i chcial o tym ze mna
porozmawiaé. Dodal takze, iz chcialby znowu pokoju miedzy nami. Odpisalem mu
krotko, ze miedzy nami juz panuje pokoj. Zaproponowalem mu takze, aby splacal
swoj dlug przesylajac mi czeki na malg cze$¢ tego, co byl mi winien (po

dwadzie$cia procent, jesli dobrze pamietam). Zgodzil sie na to.

Jednak czeku mi nie przestal. Nie bylo to w porzadku. Po kilku miesigcach
ponownie odezwat sie. Byl to nastepny e-mail, w ktérym znowu tlumaczyt mi
swoja sytuacje. Zachowalem spokoj. Wiedzialem, ze bede mial pieniagdze. One nie
muszg przychodzi¢ od niego. Wszechswiat — czy jakkolwiek zechcesz nazwac sile
wieksza od Ciebie i ode mnie, zadba o to, aby pieniadze plynely w moim kierunku
tak dtugo, jak dlugo jestem na przeplyw otwarty. A trwanie w spokoju jest dobrym

sposobem, aby pozosta¢ w tym stanie.
I jak wspomnialem na wstepie tego rozdzialu, dzisiaj otrzymalem czek.

Nie mam pojecia jak mdj stary znajomy czut sie wypisujac ten czek. Mam
nadzieje, ze zrobil to z sercem pelnym radosci. Jesli tak, uruchomil wlasnie zasade

przyciggania pieniedzy.

Pamietam, kiedy sam wypisalem czek na pieéset dolaréw bratu, ktory
dwadzie$cia lat wcze$niej udzielit mi pomocy bez zadnych zobowigzan. Gdy w
konicu mu sie zrewanzowalem, czulem sie radosny jak skowronek. Wypisanie tego
czeku Tedowi pozwolilo mi sie poczu¢ jak krél. Dalo mi to wewnetrzne uczucie

spokoju, warte chyba milion dolarow.

Nazywam ten stan spokoju lub wybaczenia sekretnymi drzwiami
kuchennymi bogactwa. Gdzie§ w swoim zyciu trzymasz jakie$ urazy, gdyz kto$

winny jest Ci pieniadze lub dlatego, ze Ty jeste$ je komu$ winien?

Pozwol temu odej$c. Porozmawiaj ze soba. Uswiadom sobie w swej boskiej
SwiadomoSci, ze to wszech$wiat Cie obdarowuje a nie Twoi przyjaciele. Pienigdze

nie przychodza do Ciebie od nich, one przychodza poprzez nich.

Gdy raz porzucisz urazy - uwolnisz sie i otworzysz na

otrzymywanie.
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Wystrzegaj Sie Wielkiej Putapki

Artykul, ktory zapoczatkowat tg ksiazke nazywal sie ,Najwiekszy w Historii
Sekret Robienia Pieniedzy” i byt skrocona wersja rozdzialu pierwszego. Artykul
ten byt tak popularny, ze trafil do tysiecy odbiorcow w Internecie. Wydawcy w
sieci reprodukowali go i rozsylali. Przechowywaly ten artykul najlepsze strony

www. Setki 0s6b odpisato do mnie w wiekszosci dziekujac i chwalace artykul.

Kilka e-maili, ktore otrzymalem bylo niezwykle ciekawych. Byly one od
ludzi, ktoérzy prosili mnie o pienigdze. Najwyrazniej przeczytali oni artykul i
wywnioskowali, ze jestem czlowiekiem, ktéry daje pienigdze kazdemu, kto o nie
poprosi, wiec zrobili to. Problem polegal na tym, ze moj artykul méwil zupehie o
czyms$ innym, mianowicie o sekrecie przyciagania bogactwa. Nigdy nie napisatem:
»Pro$ o pieniagdze a bedziesz bogaty.” Zamiast tego przekazalem wiadomo$é: ,,Daj
pieniagdze, gdziekolwiek otrzymale§ strawe duchowa a uruchomisz prawo
przyciggania pieniedzy.” Odpisalem kazdej osobie, ktéra poprosila mnie o

pieniadze i wythumaczylem te zasade.

Nikt z nich nie odpisal. Opisuje to do§wiadczenie, aby$ rozwazyl je z dwodch

powodow:

1. Nie blagaj o pieniadze oczekujac, ze staniesz sie zamozny. Popatrz tylko
na zebrajacych na ulicach. Oni nie zyja w dostatku. Otrzymuja tylko tyle, aby
przetrwa¢ badz jeszcze mniej. Spojrz na ludzi zbierajacych datki dla réznych
fundacji. Wiekszo$¢ z nich zajmuje sie zebraniem, chociaz nigdy tak by tego nie
nazwali i nigdy tez nie wygladaja na nasyconych. Czy to jakas reguta?

2. Nie dawaj pieniedzy zebrakom oczekujac, ze staniesz sie zamozny. Nie
sugeruje, zeby nie pomagac biednym, cho¢ dyskutowac¢ by mozna nad tym, ile im
da¢ by sobie poradzili. Méwie, aby nie dawac ludziom pieniedzy tylko dlatego ze o

nie prosza i oczekiwaé, ze wszech§wiat obdarzy Cie obfitoScia.
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Widze dawanie pieniedzy jako sensowne jedynie, kiedy odbywa sie ono bez
poczucia obowigzku, a poczucie obowigzku postrzegam jako pulapke. Zawsze

mialem ten problem z duchownymi, kt6rzy prosili o pienigdze, gdyz:
a) potrzebowali ich — lub:
b) biblia tak nakazywala

Moze to i prawda, ale jezeli dajesz pieniadze bez uczucia rado$ci w sercu,
jest bardzo malo prawdopodobne, ze pienigdze te wroca do Ciebie
zwielokrotnione. Najprostszym sposobem, aby okresli¢ gdzie da¢ pieniadze, jest

zadanie sobie pytania:
Gdzie dano Ci najwiecej rado$ci?

A jezeli chcesz sprecyzowac to jeszcze bardziej lub potrzebujesz dalszych
pytan, aby odpowiedzie¢ sobie na pytanie gdzie da¢ pieniadze, sprawdz te

ponizsze:

Gdzie przypomniano Ci o Twojej boskosci?
Gdzie zostales$ zachecony, aby realizowaé swoje marzenia?
Kto sprawil, ze poczules lub poczutas sie szczesliwa, ze zyjesz?

Cokolwiek odpowiesz — wiesz juz gdzie daé pieniqdze.

»Wielu ludzi miato emocjonalne blokady przed dawaniem pieniedzy,
gdyz tak wielu teologéw kladlo nacisk na to, jak wiele dawanie czyni dla
kosciola zamiast na to, jak wiele dawanie moze uczynié¢ dla samych dajqcych”

(Catherine Ponder ,,Open Your Mind to Prosperity”)
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Moja Wielka Spowiedz

Dobrze, wyznaje.

Trudno mi bylo uwierzy¢, ze otrzymam pieniadze, jesli je dam. To po
prostu brzmialo jak oszustwo, jak chwyt marketingowy ludzi, ktérzy chcieli, bym
im sprezentowal swoje pieniadze. C6z, na to bylem za sprytny. Postanowilem, ze
nie bede dawat pieniedzy, ale za to bede dawal ksigzki. Dokladnie tak - ksigzki.
Mialem cale mnoéstwo ksigzek. Odkad pracowalem jako dziennikarz w New Age
oraz od lat jako recenzent, mialem ich naprawde wiele. Wiecej niz

potrzebowalem. Czemu zatem ich nie rozdac¢?

Wecigz pamietam moment podjecia tej decyzji. Lezalem w lozku w
Houston, gdzie wéwczas mieszkalem i rozwazalem, w jaki sposob sta¢ sie

bogatym.

Pamietam, ze mys$lalem: ,Moge zostaé najbogatszym czlowiekiem Ameryki

pod wzgledem posiadanych ksigzek.”
I wtedy wlasnie postanowitem wyprobowaé zasade dawania na ksigzkach.

W ciggu nastepnych paru dni zaprosilem kilku znajomych i pozwolilem im
przejrze¢ ksigzki. OczywiScie nie pozwolitem im wybra¢ kazdej sposrod
wszystkich, jakie mialem, ale wystawilem kilka stoséw ksiazek, z ktérych

pozwolilem im zabraé, co tylko chcieli.

Pozniej przez kilka miesiecy, podczas kazdego wystgpienia, roéwniez
rozdawalem ksigzki. Odkrylem, ze jest to Swietny sposob, aby przyku¢ uwage.
Jesli uwaga stuchaczy umykala, proponowalem ksigzke za darmo kazdemu, kto

zadal mi nastepne pytanie. Wszyscy na sali ozywiali sie.

Gdy przeprowadzilem sie do wiejskiej posiadlosSci, w ktorej teraz
mieszkam, poskladalem 25 pudel ksiagzek w garazu. Urzadzilem wtedy
parapetéwke i zaprosilem znajomych. Zanim wyszli zaproponowalem im, aby

wybrali sobie z pudel ksiazki, jakie tylko checa. Kazdy jaka$ zabral. Pamietam, ze
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jeden mezczyzna wzial tak wiele ksigzek, ze potrzebowal wozka, aby je dotoczy¢

do samochodu.

Jaki byl skutek mojej wielkiej akeji rozdawania ksigzek? Od dnia, kiedy w
Houston postanowilem ofiarowywac¢ ksigzki, mam ich zawsze mnostwo. Dzisiaj
jestem posiadaczem jednej z najwiekszych na Swiecie kolekcji ksigzek z dziedziny

marketingu oraz metafizyki. Ludzie ogladaja moja kolekcje i sa pelni podziwu.

Nie rozumiejg, ze ksigzki zawsze beda do mnie przychodzi¢, gdyz rozdaje
je. Uruchomilem wielka zasade dawania w kwestii ksigzek.

Dzisiaj juz wiem, ze nalezy dawac pieniadze, aby je otrzymywac. Jako
rezultat, mam o wiele, wiele wiecej pieniedzy niz kiedykolwiek mialem za czasow

mieszkania w Houston.

Ale w czasach, kiedy obawialem sie stracenia pieniedzy i chcialem
wszystko, co mialem zatrzymac, wszystko co moglem dac to ksigzki. W rezultacie,

ksigzki nadeszly.

Shuchaj i ucz sie: Dawaj to, co chcesz otrzymac.

»Nie wolno nam préobowa¢ naprawiaé sciezek, ktorymi nasze dobra
przychodzq. Nie ma powodu, aby mysleé, ze to co dajesz powrdci do Ciebie tq

samq drogq, poprzez ktorqg Ty podarowates.”

(Charles Fillmore : ,,Prosperity”)
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Wspaniaty Cztowiek, ktory Rozdat
30 Milionéw Dolarow

Niedawno dowiedzialem sie, ze stawny, niezwykly i czarujacy amerykanski

filantrop nie zyje.

Zawsze uwielbialem jego ksiagzke ,,Ask for the Moon and Get IT: The Secret
to Getting What You Want by Knowing How to Ask. (Domagaj sie ksiezyca i

otrzymaj go, sztuka osiggania tego, czego pragniesz przez zadawanie wlasciwych
pytan)

Nazywal sie Percy Ross. By¢ moze o nim slyszaleS. Ross rozdal okolo
trzydzie$ci milionéw dolar6w na rdézne cele charytatywne i organizacje. Przez
siedemnascie lat pisal rowniez kolumne ,Dzieki Milionom” dla okolo o$miuset
ogo6lnokrajowych gazet. Kolumna zawierala listy ludzi piszacych do Ross’a,
opowiadajacych mu swoje historie i proszacych go o pomoc. To bylo fascynujace,
gdyz Ross zawsze byl w stanie przejrze¢ ludzi. Czytat ich listy i byl w stanie
wyczué, czy sa szczerzy, czy leniwi czy tez zebrza i zawsze odpowiadal stowami
pelnymi madrosci, a czasem dolaczal czek. Rozdawal sto dwadzie$cia czekow

tygodniowo. I w ciagu siedemnastu lat rozdal okolo $30,000,000.
Co ciekawe - Ross zaczal z dwoma milionami dolarow!

Czy dostrzegasz juz jak zadzialala zasada dawania? Ross rozpoczal z
dwoma milionami jako swoim kapitalem poczatkowym. Mozesz nie mie¢ takiej
kwoty, ale ta historia wciaz jest prawdziwa. W ciggu 17 lat Ross rozdat trzydziesci

milionéw dolaréw.
Raz jeszcze — dawanie prowadzi do otrzymywania.

Czy kiedykolwiek byle§ w sytuacji, kiedy poproszono Cie o ofiarowanie
pieniedzy na jaki$ szczego6lny cel a Ty wzdrygnale$ sie na mysl o stanie swojego
konta i byle$ rozdarty pomiedzy: da¢ pieniadze czy nie? Wiele os6b opowiedzialo

mi, ze byli dokladnie w takiej sytuacji i kiedy zdecydowali sie ofiarowac co$, z
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zaskoczeniem odkrywali, ze z jakiego$ niespodziewanego Zrodla wplywata do nich

suma pieniezna, wypekiajac miejsce kwoty, jaka podarowali.

Prawda jest taka, ze trzymajac kurczowo swoje pieniadze, ryzykujesz utrate
wszystkiego, co zgromadzileS. Z drugiej strony, jeSli wierzysz, ze dobre rzeczy
przydarzaja sie tym, ktorzy ofiarowuja z przyjemnoscia. Zawsze znajdziesz Srodki,

aby zaspokoi¢ swoje potrzeby.

Aby sie o tym przekona¢ w pelni, zwrd¢ uwage na Percy Ross’a. Rozpoczat
swa charytatywna wedrowke z dwoma milionami dolaréw i jeszcze w ciagu

siedemnastu lat rozdat kolejne trzydziesci!

Brakuje mi Percy’ego. Teraz Ty mozesz zajac jego miejsce.
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Co To Jest Prawdziwe Dawanie
Lub - Czy Masz Moze
,Rachunkowga Osobowos¢”

Wlasnie skonczylem rozmowe telefoniczng z moim drogim przyjacielem dr
Paul’em Hartunian, geniuszem reklamy, filantropem i prawdziwym wielbicielem
psow. Zapytalem Paul’a o dawanie, jak dziala ono w jego zyciu oraz o jego wlasne
do$wiadczenia na ten temat. Oto, co mi powiedzial, a co naprawde otwiera oczy

na pewne sprawy.

»Zbyt wielu ludzi kalkuluje swoje dawanie. Daja jakieS pieniagdze a
nastepnie wyczekuja, ze wrdca. Kiedy wroci do nich dziesie¢ razy tyle? Wedlug

mnie, to nie jest prawdziwe dawanie.”
Bylo to dla mnie szokujgce stwierdzenie.
,Czym jest zatem prawdziwe dawanie?” — zapytatem.

~Wierze, ze prawdziwe dawanie jest anonimowe” — wytlumaczyl Paul.
,Jesli kto§ daje milion dolaréw na fundacje, bo fundacja wybuduje osrodek jego

imienia, nazwalbym to targowaniem sie a nie dawaniem.”
Paul poruszyl bardzo wazny aspekt.

Pamietam, ze kto$, kiedy$ napisal do mnie pytajac, co zrobic, jesli chce sie
da¢ pienigdze swoim znajomym a oni odmawiaja. Pomyslalem sobie wtedy: ,,A
dlaczego Twoi znajomi muszq wiedzie¢ o tym, ze dar jest od Ciebie? Czy nie

mozesz zachowacé tego w sekrecie?”
Paul kontynuowal i powiedzial mi co$ jeszcze bardziej fascynujacego.

»MySle, ze sekret dawania tkwi w tym, aby nie przejmowac sie tym, czy to,
co date$ powr6ci do Ciebie czy tez nie,” wytlumaczyl. ,Raz przestaniesz oczekiwaé

ijuz jeste$ otwarty na przyptyw.”
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O tak!
Oto sekret!

Daj bez oczekiwania rewanzu — daj, gdyz Twoje serce namawia Cie do tego

— daj, poniewaz sprawi Ci to rado$¢ — i juz jeste§ w strumieniu samego Zycia.

~Wszystko co moge doda¢ jest tym, ze Kosmos wspomaga reszte” —
powiedzial Paul. ,Zostalem w zyciu poblogostawiony, choé¢ nigdy nie

blogostawilem. Po prostu Kosmos zaopiekowal sie mna.”

Bardzo podobal mi sie sposob, w jaki Paul mi to wszystko wytlumaczyt.
Pokazal bardzo praktyczny, zréwnowazony poglad na dawanie. ,Uwazam, iz nie
jest problemem to, zZe jest sie rozpoznanym jako dajacy” — dodal. ,Lecz jezeli
dajesz, aby Cie rozpoznano i spodziewasz sie, ze zwroci Ci sie to dziesieciokrotnie

— to jest to rachowanie a nie dawanie”.

Paul robi tak jak mowi. Przed $wietami Bozego narodzenia 2002 przysital
mi e-mail z zapytaniem, czy moze mam co$ dla ducha, co moglby da¢ czytelnikom
swoich newsletterow. Powiedzial, ze zawsze pisal co$ o reklamie i dawal rady na
temat zarobienia pieniedzy. Teraz chcial im ofiarowa¢ co§ dla ducha.
Zasugerowalem, ze moglby da¢ swoim fanom do przeczytania elektroniczng
wersje mojego bestsellera ,,Spiritual Marketing”. Powiedzialem, ze kazdy moze to
przeczyta¢ online na http://www.mrfire.com/spirit. Paul powiadomil swoich
czytelnikow. To byt bardzo szczodry gest. Nie zarobil ani grosza na mojej ksigzce,

ani na zadnej adnotacji. On po prostu dawal.

Puenta jest to, ze Paul w tamtym czasie mial okoto 76,000 czytelnikow. To
oznacza, ze jego podarunek (i moj takze) dotart do mndstwa ludzi. Paul dat z serca
i ja zrobilem to samo. W jaki sposob to wroci do nas, nikt nie wie — moze z

wyjatkiem Kosmosu.

Czy Ty dajesz?

»Prawo pomysinosci, ktérego pierwszym krokiem jest dawanie, wchodzi w serce
tak gteboko, ze z ledwosciq mozna oczekiwaé wazenia i yymowania go w

liczbach i rachunkach... Musimy dawaé bez oczekiwania na wzajemnos$¢”

(Ernest C.Wilson: ,The Great Physician”)
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Pokaz Mi Kase!

Czy jestem jedynym, ktory naprawde obejrzat film ,Jerry McGuire”?

Kazdy, jak Tom Cruise powtarzal tekst ,Pokaz mi kase!”. Nie ogladalem
tego filmu blisko przez rok po jego wejsciu na ekrany, gdyz myslalem, ze by} on po
prostu calkowicie o chciwos$ci. Kazdy, kto go zobaczyt uémiechal sie i powtarzal
ten tekst — ,,Pokaz mi kase!” — jak gdyby byl to rodzaj narodowej mantry, wiec nie

bylem zainteresowany.

Pewnego dnia, Nerissa i ja, chcieliSmy obejrzec co$ ciekawego w telewizji.
Szczelliwie trafiliémy wladnie na ,Jerry’ego McGuire”. Usiedliémy, aby go
obejrze¢. Bylem zdumiony. Film w ogble nie byl ani o chciwosci ani o
zachlannosci. Co prawda, Jerry rzeczywiscie pochodzil z miejsca ,glodnego

pieniedzy”, ale wkrotce nauczyt sie, ze taki sposéb my$lenia nie dziala.

e Chciwos¢ wypadtla z gry.
e Chciwos¢ byla $lepa uliczka.

e Chciwos¢ prowadzila do duchowego ubdstwa.

Zamiast tego, agent sportowy, Jerry, nauczyl sie potegi pasji. W chwili,
kiedy naprawde zaczal dbaé¢ o swoich klientow, opiekowaé sie nimi i zaangazowat
swe serce w gracza, ktérego reprezentowal (a ktory zrobil to samo dla niego)
wtedy i tylko wtedy zaczal delektowac sie smakiem prawdziwego sukcesu i

do$wiadczaé rzeczywistego szczescia.

Nie ma watpliwos$ci, ze haslo ,Pokaz mi kase!” jest chwytliwe. Jest ono
uzyte w tym filmie tak dobrze, powtorzone tyle razy i podane z taka dawka emocji,

ze po prostu nie ma innego wyj$cia, jak tylko pamietac je.
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Dlaczego wspomnialem o tym filmie? Dla mnie najwazniejsza, cho¢

niewypowiedziang, kwestia jest — pokaz mi swoje serce a nie swoja kase.

Dawanie jest wlasnie takie. Jezeli dajesz z powodu pragnienia pieniedzy, to
nie obdarowujesz, ale targujesz sie. Jezeli motywacja plynie z serca, ktére wola by
tak zrobi¢, wtedy jest to prawdziwe dawanie. Oto jest r6znica pomiedzy ,,Pokaz mi

kase!” a ,,Pokaz mi swoje serce.”

Wszechéwiat odpowiada na glos Twojego serca, nie na Twoje pieniadze.

Moneta jest tylko symbolem.

Daj pienigdze prosto z serca. Gdy tak zrobisz, bardzo szybko i w

najbardziej zaskakujacy sposéb wszech§wiat sam wkroétce ,,Pokaze Ci kase!”

Nie rob tego, aby otrzymadé. Nie traktuj dawania jako formy negocjacji ze

wszech$wiatem.

Daj, aby dac.
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Najwazniejsza Duchowa
Postawa Umystu

Czy moge Ci delikatnie przypomnie¢, jak funkcjonuje zasada dawania?

Specjalnie dla Ciebie znalazlem w internecie i stworzylem nastepujaca
sDuchowa Postawe Umysti”. Mozesz dostrzec te same wzorce, co ja i ulozyé¢ dla
siebie jedna, bardziej osobista i dopasowana do Ciebie postawe. Wystarczy, ze
otworzysz strone http://www.wmop.org/Smt.htm. ,Duchowa Postawa Umysh1”
to afirmacja potwierdzajaca, ktora jest ,.. uznaniem Wszechwiedzacego,
Wszechmogacego i Wszechobecnego Ducha oraz u$wiadomieniem sobie jednosci

czlowieka z Duchem...” (Ernest Holmes: ,,Science of Mind”, str. 149)

To, moze by¢ czym$ wiecej niz Ty czy ja jesteSmy w stanie zrozumieé, wiec
nazwijmy ,,Duchowa Postawe Umyshi”, po prostu formulg, stuzaca pozostaniu w
harmonii z nieskoficzono$cig. Nazwij to magig. Nazwij to przypomnieniem.

Nazwij to szcze$liwym urokiem. To nie ma zadnego znaczenia.

»Ta ,Postawa” nie naklania Cie do wierzenia w cokolwiek. Shuzy zmianie

Twoich przekonan aby$ mogl rozpoznac i zaakceptowac prawde.

Innymi slowy, ta ,,Postawa” shuzy przypomnieniu Ci o tym, co juz istnieje.
Na przyklad, prawo dawania (podobnie jak prawo ciazenia i pare innych) juz

istnieje. Jest prawda. ,,Postawa” stuzy przypomnieniu Ci o tym fakcie.

Mozesz mowié slowa, ktoére znajdziesz ponizej, rano, wieczorem, w ciszy
lub glo$no. Najwazniejsze jest to, abys$ je wypowiadal, w czasie, kiedy zamierzasz
podarowa¢ komu$ pienigdze (lub swoje wlasne slowa, ktére maja szczegbdlne

znaczenie dla Ciebie):

~Wiem, ze we wszech$wiecie istnieje nieskonczony uklad - energia, ktéra
jest mna, jest we mnie i wok6l mnie. Wszyscy jesteSmy polaczeni z energia,
jesteSmy w niej i jesteSmy z niej. Jestem polaczony z toba, tak jak z kazdym innym

czlowiekiem poprzez ta energie, ktéra nas wypelia. Wiem, ze jezeli oddam
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cokolwiek w ten uklad energii, wroci to do mnie zwielokrotnione i wzmocnione,
gdyz ten uklad energii wzrasta i rozwija sie. Jestem wdzieczny za zrozumienie, za
dary, ktoére otrzymuje teraz i te, ktore otrzymam w przyszloSci. Ufam, ze ten
proces bedzie dla mnie pracowal, tak jak pracuje on dla kazdego, kto uruchamia

go dajac. Niechaj sie stanie.”

Jak zwykle, to co czujesz moéwigc te slowa, jest najwazniejsze. Emocje

uruchamiaja prawo.

Poczuj rado$é.
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Mysle¢ Jak Bog

Okolo dziesie¢ lat temu wyglositem mowe pod tytulem ,Jak Mysle¢ Tak,
Jak Bog”. Stuchacze byli zachwyceni. Ci, ktérzy byli tego dnia w Houston, wcigz to
pamietajg. W ubieglym roku udostepnilem to nagranie on-line i mozna bylo

odstuchaé je przez Internet. Wszyscy byli zachwyceni.

Powodem, dla ktérego ta mowa uzyskata taki szeroki rozglos, jest to, jak
bardzo jest wyzwalajaca. ,MyS$le¢ jak Bog” jest w caloéci o myS$leniu bez zadnych
ograniczen. Czy naprawde wydaje Ci sie, ze B6g mialby jakiekolwiek granice? Czy
naprawde myslisz, ze B6g moéwilby o brakach i ograniczeniach? Czy naprawde
myS$lisz, ze B6g mialby jakie§ wytlumaczenia z nierobienia jakich$ rzeczy?

Nie sadze.

W mojej przemowie opowiedzialem historie Barry’ego Neil Kaufman’a i
jego zony Susie, leczacych swojego syna z autyzmu. Moéwilem takze o Meir
Schnieder, urodzonej niewidomej i zdiagnozowanej jako nieuleczalnie chora,
ktora teraz widzi i pomaga innym w uzyskaniu i odzyskaniu wzroku. Mowilem
roOwniez o mojej pracy z Jonathanem, cuadownym trenerem, z ktérym pracowalem
lata temu. (Wiekszo$¢ historii jest w mojej ksigzce ,,Spiritual Marketing”).

Co mam na mys$li, gdy méwie: gdyby$ mial udawac, ze mozesz mysle¢ jak
Bog, w jaki sposob bys to czynil? Co bys robil? Co bys mowil?

Jestem pewien, ze Bog nie wzbranialby sie przed dawaniem pieniedzy (lub
czegokolwiek innego).

Jestem pewien, ze Bog nie martwilby sie o to, jak pieniadze przyjda do

Niego (lub do Niej, wg tworcow filmu ,,Dogma” :).

Jestem pewien, ze Bog nie nakladalby rowniez ograniczen na to, co daje.
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Co bys robil gdybys myslal jak Bog?

To niezwykle pytanie przenika kazda czastke Twego zycia.

Jak zachowywalbys sie w swoim zwigzku, gdyby$ mys$lal jak Bog?
Jakby$ pracowal, gdybys myslal jak Bog?

Jakbys$ sie poruszalby$ sie w towarzystwie, gdybys$ myslal jak Bog?

To jest cos wiecej, niz tylko éwiczenie wyzwalajace kreatywne myslenie. To

jest rébwniez szansa na rozw6j Twego serca.

W jaki sposob to zrobic?
Udajesz.

Udawaj.

Udajesz, ze jeste$ Bogiem.

Gdyby$ byt Bogiem, jakbys$ myslal?

Osobiscie, myéle bez zadnych ograniczen, kiedy zaczynam graé¢ role
mys$lacego tak jak Bog.
Mo6j umysl zaczyna rozwaza¢ wszystko i nic zarazem: leczenie raka?

OczywiScie! Wygranie milionéw na loterii? Latwizna! Rozwigzanie problemu

glodu na $wiecie? Bez wysitku!

OczywiScie, wprowadzanie w zycie tych globalnych rozwigzan, to zupelnie
inna historia. Wiec wr6émy do domu, do nas samych, do Ciebie i do mnie.

Gdybym ja my$lal jak B6g w swoim wlasnym zyciu, co robilbym inaczej?

Coz, ta ksigzka jest dobrym przykladem.

Rozmawialem z Johnem Harricharan’em w pigtek po potudniu. Jest moim
drogim przyjacielem i duchowym doradca. Byl w jednym ze swoich mistycznych
stanow tego dnia i powiedzial mi, ze wkrétce napisze ksigzke. Nie trzeba by¢
oczywiscie prorokiem, aby to wiedzie¢. W koncu jestem pisarzem. Zawsze pisze

swoje kolejne ksigzki.

31


http://www.sekret.net.pl

Najwiekszy w Historii Sekret Robienia Pieniedzy!
>> <<

Ale co$ we mnie drgnelo, kiedy John mi powiedzial o tej ksigzce.
Rozmawialiémy o réznych pomystach przez kilka minut. Wspomniat o tym, jak
popularny byl méj artykul zatytutlowany ,Najwiekszy w Historii Sekret Robienia
Pieniedzy”. Powiedzial, ze taka ksigzka pomoglaby $wiatu i bylaby bardzo dobrze
przyjeta. Nie méwilem Johnowi o tym wczeéniej,ale chcialem napisa¢ ksiazke w
oparciu o ten artykul. To delikatne ,popchniecie” Johna bylo wszystkim, czego

potrzebowalem, aby to zrobié.

Rozpoczalem pisaé te ksigzke dokladnie nastepnego dnia. Odkad usiadlem
do pisania, minely trzy dni. Méwiac w skrocie, dzieki mys$leniu jak Bog, usunatem
wszystkie ograniczenia dotyczace tego, jak dlugo zajmuje napisanie ksigzki. Do

tego miejsca zajelo mi to mniej wiecej weekend.
Calkiem nieZle.

Wracajac do Ciebie: gdyby$ myslal jak Bog, co bys robilt w tej wlasnie

chwili?
Jesli jest to dawanie pieniedzy, idz i daj.
Jesli jest to pisanie ksigzki, zacznij pisac.
Jesli chcesz zaczaé nowy biznes, zacznij.
Bez ograniczen.

Po prostu, mysljak Boég.

»W moim osobistym odczuciu, powody, dla ktérych dawatam nigdy nie
byty do konca jasne. Zawsze bylo tak duzo nacisku ze strony kosciota, ze nigdy
dawanie, nie wydawalo sie ofiarowaniem z dobrej woli. Nie byto to dawaniem

w zamian za mito$é, lecz raczej kolejnym rachunkiem do splaty.

Z tego powodu dawanie nie skutkowalo otwarciem zrédta pomysinosci.
Postawa, motyw i Duch, z ktérym dajemy pieniqdze WszechSwiatowi, sq
najwazniejszq rzeczq w naszym dawaniu. Naszq motywacjq musi staé sie to, ze
pieniqdze, ktére rozdajemy sq darem miltosci i ze sq kierowane do Wszechswiata

z wdziecznosciq 1 uznaniem za nasz dar zycia”

(Patricia Diane Cota-Robles: ,,It Is Time For You To Be Financially Free!”)
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Wielki Btad Leo Buscaglia

Spotkalem Leo Buscaglia wiele lat temu. Byl czarujacym,
pasjonujacym i barwnym autorem bestsellera ,Love”. Powiedzial

kiedys o swojej ksigzce: ,,Mam prawo by pisa¢ o milosci!”

Byl rzeczywiscie czlowiekiem pelnym miltoSci. Jego slowa rozgrzewaly moje
serce i byly inspiracja dla duszy. Marian, wowczas moja zona i ja, mieliSmy w
zwyczaju oglada¢ Leo w telewizji. Inspirowal nas. Nauczal woéwczas o
obdarowywaniu. Bylem bardzo sceptyczny. Wcigz uwazalem, ze dawanie jest
rodzajem spiskiu. Ale Marian zawsze byla bardziej otwarta i ufna ode mnie. W

owym czasie praktykowala dawanie czesciej niz ja.

Pewnego dnia, kiedy Marian zastanawiala sie nad tym, komu by postaé
pieniadze, przypomniala sobie Leo Buscaglia. Chciala mu podziekowaé¢ za
wszystko, czym sie dzielil i za to, iz poprzez swoje ksigzki i slowa zawsze

przypominal jej, aby zy¢ zyciem pelnym milo$ci.

Marian znalazla wiec jego adres i wyslala mu czek. Pamietam jak bardzo
byla szczesliwa, kiedy przesylala mu ten prezent wraz z listem. Jej serce bilo

mocnie;j.
Ale zdarzylo sie co$§ smutnego.

Kilka tygodni p6Zniej Marian, otrzymala list od Leo Buscaglia. Zwrdcil jej
czek. Napisal w nim, ze ma wszystkiego pod dostatkiem i niczego nie potrzebuje,
wiec prosi, aby da¢ ten czek komu$§ w potrzebie. Marian poczula sie zraniona i
urazona, wrecz odrzucona. Odebrala te odmowe jako zlekcewazenie. To byl dla

niej smutny moment.

Gdy opowiadam tu o reakcji Marian na odmowny list, chodzi mi bardziej o
to, co zrobil Leo. Uwazam, ze zrobit blad. Aby by¢ w nurcie zycia, musisz zaréwno

dawa¢ jak i otrzymywaé. Leo odcial przyplyw. Jaki$ czas pézniej dowiedzialem sie

33


http://www.sekret.net.pl

Najwiekszy w Historii Sekret Robienia Pieniedzy!
>> <<

— od samego Leo — iz kilkakrotnie zostal okradziony. Kto§ wlamat sie do jego
domu i zabrat jego rzeczy. Z tego, co wiem zdarzylo mu sie to przynajmniej dwa

razy.

Mysle, to ze Leo mial osobiste blokady dotyczace otrzymywania. Te
ograniczenia zaowocowaly w jego zyciu tym, ze stracil wszystko co mial. Moge sie
oczywiscie myli¢, ale naprawde zastanawiam sie nad tym, czy byly jakie$
powigzania pomiedzy tym, ze odmawial przyjecia podarunkéw a tym, ze wszystko

stracil.
Wyciagnijmy wnioski z bledu Leo.
Gdy ktos oferuje Ci pienigdze — przyjmij je.
Gdy kto$ méwi Ci komplement — przyjmij go.
Gdy ktokolwiek daje Ci co$§ w darze — z rado$cia powitaj ten dar.

Gdy odmawiasz przyjecia daréw, komplementéw, pieniedzy, zamykasz
drzwi pomyslnosci, ktéra pragnie przyj$¢ do Ciebie. Kluczem jest przebywanie w

nurcie. Gdy dajesz i otrzymujesz, wtedy uczestniczysz w strumieniu zycia.
Ostatecznie pienigdze musza by¢ w ciaglym ruchu, aby dawac to, co dobre.
Dawaj.

I kiedy wraca to do Ciebie, przyjymuy!
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Czy Gratis Ma Swoja Wartos¢?

Jest taka teoria w marketingu, ze ludzie nie doceniaja tego, co otrzymuja

za darmo.
Czy to prawda?

Tak jak prawda jest, ze slowo ,darmowe” lub ,gratis” ma
prawdopodobnie najwieksza moc i jest najbardziej przekonujacym stowem, jakie
uzywa sie w marketingu, rownie prawdopodobne jest to, ze cokolwiek otrzymane

za darmo, jest traktowane zazwyczaj z lekcewazeniem i bez szacunku.

Bylo to wielokrotnie udowadniane. Specjalisci, ktorzy po$wiecaja swoj
czas i oferuja uslugi za darmo, czesto napotykaja ludzi, ktorzy zupelnie nie
okazuja wdzieczno$ci za to. Generalnie rzecz biorac, jedynie, jesli kto$ placi, jest w

stanie doceni¢ to, co otrzymuje.
Czy sprawdza sie to w dawaniu pieniedzy?
Po pierwsze, nie sadze.
Po drugie, to bez znaczenia.
Spéjrzmy na obydwa przypadki.

Po pierwsze, nie sadze, aby postrzegano w ten sposob na pieniadze, gdyz
sa one w koncu tak wysoko cenionym symbolem w naszym $wiecie. Ludzie
miotaja sie, walcza, pracuja, martwia sie i umieraja dla pieniedzy. Wiedza, ze
maja one swoja warto$¢. Wiekszo$¢ osob, kiedy je otrzymuje, wita je chetnie.
Niektorzy zrzedza, ze ciaggle nie maja ich wystarczajaco duzo i takie wlgsnie jest
ich zycie, pelne brakdéw i ograniczen. Generalnie rzecz ujmujac: daj ludziom
pieniagdze a oni beda mieli §wiadomo$¢ tego, ze dale§ im co§ o prawdziwej

wartosci.

Po drugie, uwazam, ze to nie ma znaczenia, co oni my$la o pienigdzach

ani tez co z nimi. Dajesz pieniadze, aby pobudzié swoje wlasne serce.
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Moj przyjaciel Bob Proctor, autor ksigzki ,You Were Born Rich”,
powiedzial mi: ,Nie dbam o to co oni zrobig z tymi pieniedzmi. Moga je wzia¢ i

spali¢. Daje je dla siebie.”

I to jest sedno. Chociaz dajac chcesz, aby Twdj dar byl przyjety i
doceniony, to tak naprawde Ty dajac budzisz swego wlasnego ducha i

uruchamiasz duchowe prawo.

Dalem przyjacielowi cenne wydanie, teraz juz legendarnej ksiazki ,The
Robert Collier Letter Book”. Ksigzka ta jest niezwykle rzadka i ma ogromna
warto$¢. Byl on wtedy u mnie w domu i powiedzial, ze szukal tej ksigzki od lat.
Mialem akurat o jeden egzemplarz wiecej, wiec po prostu wreczylem mu ja. Z
wrazenia otwarl szeroko oczy. Byl oszolomiony. Nie moégt w to uwierzy¢ i
rozplywal sie w podziekowaniach. Byt to réwniez ostatni raz, kiedy widzialem
swego przyjaciela. Czy nie docenil tego podarunku? By¢ moze. Czy bylo to dla
niego zbyt wiele, aby przyjaé to jako prezent? To rowniez prawdopodobne. Czy
dalbym mu ksigzke raz jeszcze, gdyby sytuacja sie powtorzyla? Z calego serca.

Wreczenie mu ksigzki sprawilo, ze poczulem sie wspaniale.
A oto nastepny przyklad.

Okolo dwadziestu pieciu lat temu, czytalem ksigzki i shuchalem kasty
Barry’ego Neil Kauffman’a, zalozyciela The Option Institute. Mialem wtedy
bardzo malo pieniedzy i trudno mi bylo dzieli¢ sie jeszcze tym co mialem. Ale
chcialem co$ da¢, aby okaza¢ moje poparcie dla Barry’ego, wiec wystalem mu pie¢
dolaréw. Wiele to dla mnie znaczylo i mialem nadzieje, ze sie to jako$ zsumuje z

tym, co inni posylali Barry’emu.

Po6zniej, w 1985 roku, pojechalem do The Option Institute by studiowaé
tam pod okiem Barry’ego. W ostatnia noc mieliémy tam tzw. publiczny Noc
Dziekczynienia. Wszyscy, ktérzy w tym tygodniu byli w Instytucie, zebrali sie w
sali, usiedli w kregu i kazdy po kolei méwil, za co byl wdzieczny. To zajelo trzy
godziny. Nie mozesz sobie nawet wyobrazi¢ tej energii w sali, gdzie trzydziestu
ludzi przez trzy godziny dziekuje sobie wzajemnie za wszystko, co otrzymali. To

bylo fenomenalne! Wciaz zywo wspominam tamta noc.

Gdy przyszla chwila na Barry'ego, aby moéwil, on wybral mnie.
Rozpoznal mnie po moich listach do niego, po moim wsparciu — i po pieciu

dolarach, ktoére przestalem mu wiele miesiecy wcze$niej. Bylem oszolomiony.
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Podczas gdy ja czulem sie wspaniale pomagajac Barry’emu choéby w tak matym
stopniu, teraz zdalem sobie sprawe, ze on czul sie cudownie otrzymujac to

wsparcie. I to byla piekna relacja ,,wygrany-wygrany”.

Pamietaj, to jak sie czujesz dajac jest kluczem. I jesli ta druga osoba czuje
rowniez rado$¢ — tak jak Barry — to jest to kolejny powod by Swietowaé i czuc sie
szczeSliwym.

A jesli ten czlowiek powie niewiele lub nawet zniknie z Twego zycia — tak

jak moj przyjaciel z bezcenna ksigzka — pozwol na to.

Raz jeszcze, to jak Ty sie czujesz dajac jest kluczem.

»,2Dawanie pieniedzy jest bardzo dobrym kryterium poznania czyjegos
mentalnego zdrowia. Wielkoduszne osoby rzadko

sq mentalnie chorymi ludzmi.”

(Dr. Karl A. Menninger)
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47 Ograniczajacych Przekonan
Na Temat Pieniedzy - Oraz Jak Sie
Od Nich Uwolnié¢ Juz Teraz

Znam Mandy Evans od dwudziestu lat. Jest nadzwyczajnym doradca,
potrafiacym uwolni¢ od wszelkich negatywnych twierdzen i przekonan.
Poprosilem ja, aby stworzyla liste najbardziej popularnych negatywnych i
ograniczajacych przekonan na temat pieniedzy, jakie tylko moze znaleZ¢.
Zapytalem rowniez, czy moze nam powiedzie¢ jak je usunaé. Powodem, dla
ktoérego o to poprosilem jest to, ze wiele osdb czasem daje majac ograniczajace
przekonania dotyczace otrzymywania. Pozbadz sie tych blokad a pomyS$lnosé¢
nadejdzie. Ponizszy artykul, napisany przez Mandy, daje nam fantastyczna droge

uwolnienia sie z labiryntu ograniczajacych przekonan na temat pieniedzy.

To, jakie sa Twoje przekonania na temat pieniedzy bedzie gralo wieksza
role osiggnieciu powodzenia oraz rado$ci z niego czerpanych, niz wiekszo$c¢ ludzi

moze sobie wyobrazic.

W rzeczywistos$ci, ludzie w wiekszoSci nie zdaja sobie sprawy z tego, jaka
role ich przekonania odgrywaja w ich finansowym sukcesie lub w jego braku.
Wiekszo$¢ osob nigdy nie mysli o swoich przekonaniach. Po prostu zachowujemy

sie zgodnie z nimi.

Zbieralam przyklady takich autodestrukcyjnych przekonan tak jak
wiewiorka przez dlugi czas gromadzi orzechy na zime. Sa to rzeczywiste poglady
na temat pieniedzy, od prawdziwych ludzi, zebrane w trakcie warsztatow i
szkolen. Te przekonania odciely przyplyw pieniedzy niezliczonym istnieniom
ludzkim — lub zawezily go do malej struzki. Niektére z nich brzmig znajomo a
inne s3 tak unikalne, ze zdaja sie by¢ obce. Czasem to samo przekonanie moze
umacnia¢ jedng osobe a oslabia¢ inng. Przeczytaj te liste i sprawdz, czy

identyfikujesz sie z ktoryms z tych przekonan.
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10.

11.

12.
13.
14.
15.
16.

17.

18.
19.
20.
21.
22,

23.

24.
25.

26.

27.
28.

Pienigdze sa zrodlem calego zla (albo ,Milo$¢ do pieniedzy jest
zrodlem calego zla”)

Gdy odnosze sukces, ludzie nienawidza mnie.

Gdybym zarobil milion dolaréw, moglbym wszystko stracié¢ a wtedy
czulbym sie glupio i znienawidzilbym samego siebie na zawsze.

Nie ma wystarczajacej iloSci pieniedzy dla wszystkich.

Gdybym mial troche wiecej pieniedzy niz potrzebuje, komus
innemu by brakowalo.

Gdybym mial o wiele wiecej niz potrzebuje by przezyé¢, wtedy
mno6stwo innych ludzi nie mialoby ich wcale.

Lepiej jest wzia¢ mniej, niz ponosi¢ odpowiedzialno$é za czyjes$
trudnosci.

Demokraci pietnuja bogatych.
Republikanie pietnuja biednych.

Gdybym zarobil mnoéstwo pieniedzy, to tak jakbym zdradzil
swojego ojca, ktory nigdy tego nie osiggnat.

Bogaty sie bogaci.

Biedny ubozeje.

Jestem sprytny i utalentowany: powinienem dostawa¢ wiece;j!
Zawsze powiniene$ dobrze uzywac pieniedzy.

Trudno jest poradzié sobie z pieniedzmi.

Trudno jest dosta¢ pieniadze.

Musisz ciezko pracowaé, aby dostac¢ pienigdze.

Aby zaoszczedzi¢ pienigdze, musisz sobie radzi¢ bez wielu rzeczy.
Czas to pieniadz.

Nie moge mie¢ i czasu i pieniedzy.

Pienigdze nie sa rzecza wznioslg.

Musisz robi¢ mnoéstwo rzeczy, ktéorych nie lubisz, aby miec
pieniadze.

Nie mam wystarczajaco pieniedzy, aby sie nimi dzieli¢c lub je
rozdawac.

Akceptowanie pieniedzy zobowigzuje mnie.

Lepiej jest wzia¢ mniej niz kto$ jest mi dluzny i by¢ wolnym od
lepkich spraw.

Aby by¢ warto$ciowa osoba, musze pracowal wiecej za mniej
pieniedzy niz inni dostaj3.

Posiadanie pieniedzy powstrzymuje Cie od bycia szczeSliwym.
Pieniadze Cie psuja.
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29.
30.

31.
32.
33.

34.
35.

36.

37-
38.

39-

40.
41.
42.

43.

44.
45.

46.

47.

Nigdy nie bede mial ich wystarczajaco duzo.

Jezeli nie bede sie czul zle z powodu popelionych w przeszloSci
bledéw i nie bede obawial sie przyszlosci, to bede robil te same
bledy. (Od brokera gieldowego)

Najlepiej jest abym chcial tylko tyle, zeby przetrwac.
Otrzymujesz to, na co zaslugujesz.

Bycie absolutnie $wiadomym kazdego pojedynczego grosika jest
dobra i wladciwa rzeczg - nalezy to robic.

Nigdy nie kupuj tego, czego nie potrzebujesz.

Gdyby$ byla rozgarnieta i bystra kobieta, do tej pory bylabys juz
niezalezna finansowo.

Gdyby$ byla rozgarnieta i sprytng kobietg, do tej pory juz bys
poslubila kogo$ zamoznego.

Ja zawsze wynajmuje - posiadanie domu byloby zbyt straszne.

Nigdy nie czulbym sie bezpiecznie, gdybym musial by¢
odpowiedzialny za co$ wiecej niz hamak.

Musze posiada¢ swoj wlasny dom, albo przynajmniej mieé jacht,
aby czu¢ sie bezpiecznie. Jesli kupie co$, co sie psuje - jestem ghupi.

Martwienie sie o pienigdze jest tandetne.

Tatu$ bedzie mnie lubil bardziej, je$li nie bede wydawac pieniedzy.
Chce mie¢ duzo pieniedzy na staros¢, wtedy ludzie beda dla mnie
mili.

Wole, aby ludzie nigdy nie wiedzieli, ze mam tyle pieniedzy, gdyz
oni sa naprawde zlo$liwi dla bogatych.

Jesli bede duzo wydawaé bede mial opinie oszusta.

Tatu$ bedzie mnie kochal o wiele bardziej, jezeli nie bede duzo
wydawac.

Kazdy chce wiecej. Jezeli chodzi o pienigdze — lepiej jest miet
mnie;j.

Wewnatrz mnie jest kto§ inny, kto wydaje wszystkie moje
pieniadze.

Jezeli identyfikujesz sie z ktérymkolwiek z tych przekonan - wez jedno po

drugim i przy kazdym z nich zadaj sobie te pytania:

e Dlaczego w to wierze?
e (Czyto prawda?

e (Czego sie obawiam, ze mogloby sie sta¢, gdybym nie wierzylt

w to?
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Zadajac sobie te trzy pytania sprawdzajace kazde z Twych przekonan,
mozesz sie od nich uwolni¢ — staé¢ sie wolnym czlowiekiem i zacza¢ realizowaé
swoje marzenia. Bedziesz rowniez wolny by dawa¢ — i wolny by otrzymywacé.

Rozpraw sie z tymi przekonaniami juz teraz!

Mandy Evans nauczyta tysiqce ludzi, jak staé sie wolnym, bardziej kreatywnym
1 szczeSliwszym, zmieniajqc przekonania, ktére zatrzymywaty ich w miejscu,
ograniczaly i powodowaty emocjonalny bél. Jej ksiqzki ,, Travelling Free: How to
Recover From The Past” oraz “Emotional Options” pokazujq poparcie od Deepak
Chopra, Bernie Siegel, John gray i ode mnie.

OdwiedZz www.mandyevans.com

Zaméw jej ksiqzki zwww.amazon.com
s~Jednaq z przyczyn dla ktérych ludzie nie majq pieniedzy jest to, ze wewnetrznie lub

otwarcie potepiajq je”
(Joseph Murphy: ,How to Attract Money”)
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Oswiecenie Przez E-mail
Lub Jak Uczyni¢ Twoje
Witasne TUT Rzeczywistoscia

Mike Dooley nie wiedzial, co zamierza dalej robi¢. Rzucil prace w Price
Waterhouse. Opuscil firme - swoje zabezpieczenie i dom. Wyjechal do Orlando i

osiadl tam, zagubiony, zawieszony w zyciu, oczekujacy na wskazowki.
Zadne nie nadeszly.

W miedzyczasie jego brat zarabial calkiem niezle pieniadze i zbieral
tantiemy z kilku t-shirtéw jakie zaprojektowal. Mike, jego brat, a p6Zniej roéwniez
ich matka, weszli w rynek t-shirt-6w. Nazywali swdj biznes TUT — od Totalnie
Unikalnych T-shirtéw. Wszyscy, poczawszy od Disney’a po Macy, kupowali i

sprzedawali je.
Zycie dobrze sie ukladalo.

Gdy rynek zaczal sie zmienia¢ i glowni nabywcy rozpoczeli produkcje
wlasnych t-shirtéw, rodzina zdecydowala zakonczy¢ ten biznes. Brat artysta
rozpoczal kariere jako aktor i komik. Przedsiebiorcza matka, ktora do tego czasu
napisala juz dwie ksigzki, po$wiecila sie karierze pisarskiej na ,pelen etat”. Mike
zdecydowal wykupi¢ rodzinny biznes, ktory do tej pory stal sie juz znany jako

Totalnie Unikalne Tematy — i sam go prowadzil.

»,Nasze najbardziej popularne koszulki zawsze znane byly z inspirujacych i
uduchowionych nadrukéw” —powiedzial mi Mike pewnego dnia przez telefon.
»Dlatego zdecydowalem sie oferowac¢ naszym lojalnym odbiorcom Dobry Ranek w
Poniedzialek przez e-mail”. Poniedzialkowe notki byly zazwyczaj wierszami. Jego
mala grupka do tego czasu rozwinela sie do 1000 nazwisk. Zamiast pisa¢ do tych
ludzi po prostu ,,Drogi uzytkowniku, koszulki...”, Mike zdecydowal sie na bardziej
wyszukang postawe.
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L~Stworzylem Klub Przygody i zaprosilem ich wszystkich do uczestnictwa za
jedyne 36 dolarow rocznie”, wyjaénit Mike - ,Otrzymywaliby ode mnie
tygodniowo lub nawet codziennie inspirujaca i motywujaca wiadomos$¢ o

duchowej naturze”.
Czy to zadzialalo?

»,Nie. Prawie nikt za to nie zaplacil. Wiec oczywiscie zdecydowalem sie
oferowac to za darmo, wiedzac, ze z pewnoScig wymysle po drodze jak zarobi¢ na
tym pieniadze.” Dobry Ranek w Poniedzialek Mike’a przyjelo sie. Ludzie
uwielbiali cotygodniowa inspirujaca poezje. Wreszcie zebral odwage, aby dodaé
swoje wlasne komentarze do kazdego wiersza. Liczba jego subskrybentéw wzrosta

do 3000 0s6b.

+W tym czasie mialem przyjaciela, ktéory zarabial 15 000 dolaréw
miesiecznie z banner6w dodawanych na jego e-kartkach,” powiedzial Mike.
~Skupilem cala swoja energie na robieniu darmowych e-kartek, ktore ludzie
mogliby sponsorowac klikajac na reklamy umieszczone na nich. Uzylem starych

wzorow z koszulek i dodalem jaki§ komentarz, aby byly unikalne.”
To réwniez nie zadzialalo.

»W ciggu szeSciu miesiecy inwestorzy zrezygnowali z reklamowania sie na
moich kartkach. M6j przyjaciel przestal zarabia¢ 15 000 miesiecznie. Ja nigdy nie
zarobilem wiecej niz 100 dolaré6w na moich kartkach. Ale wcigz jestem

zadowolony, zZe je zrobilem.”
Czemu jest zadowolony?

~Rozeszly sie po sieci dzieki marketingowi wirusowemu” - wyjaénil Mike.
sLudzie posylali je innym i nagle moja strona stala sie znana potencjalnie
milionom ludzi. Te e-kartki ciggle odgrywaja wazna role na mojej stronie.” Mniej
wiecej w tym czasie — w 2001 roku — Mike zdecydowal sie na najwieksza probe
swojej wiary.

~Nagralem 12 kaset, spakowalem i nazwalem je ,Infinity Possibilities: The
Art. of Living Your Dreams” (“Nieskonczone Mozliwosci: Sztuka Zycia Swymi
Marzeniami”). S3 one kombinacjg moich tygodniowych notek, starych wykladow i

zupelnie §wiezego materialu.”

Te plyty staly sie kolem napedowym internetowego biznesu Mike’a.
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sLudzie otrzymywali moja e-kartke od kogo$, na dole widzieli link do
moich kaset i to byl impuls aby kupié¢, tu i teraz”. Mike sprzedaje 40 - 60

zestawOw kaset miesiecznie w cenie detalicznej 125 $ za kazdy.

Chociaz nigdy nie prosil o osobiste referencje, polecajace jego plyty lub
kasety do tej pory zgromadzil ich olbrzymia ilo$¢. Mozesz je zobaczy¢ na

www.tut.com/auwc.htm
Oto trzy z nich:

1. ,Porywajqce, inspirujqce, nawet cudowne. Rzadko styszy sie takq
mqdro$é, piekno, ktore rozszerza horyzonty, praktyczng

inspiracje i uzyteczne rady”.
2. ,Odleciatam! Piszczatam z zachwytu!”

3. ,Stucham tych kaset regularnie. REWELACYJNY material,
niekonczqce sie nowe mozliwosci, efekty dodatkowe... Twoje

stowa powodujq, ze dziatam!”

Mike dodat codzienng e-memo do swoich tygodniowych newsletterow.
Nigdy nie reklamowal, nie publikowal, nie uprawial zadnego marketingu.
Sprzedaz jego kaset brala sie z polecen ,z ust do ust” jego klientéw. Jego baza
danych zawiera obecnie 5000 nazwisk i nieustannie wzrasta. Planuje uruchomi¢
serwis pay-per-click (zapla¢ kliknieciem), aby rozszerzy¢ swoja baze. Nastepnie
zamierza skupi¢ sie na internetowym programie lojalno$ciowym, ktéry wlasnie

dodat do strony.

W skrocie: Mike wyszed} z firmy, gdzie byl jednym z tysiecy trybikow
absolutnie bez znaczenia i stal sie czlowiekiem z poczuciem wielkiej misji. Uzyt
Internetu jako swojego podstawowego narzedzia aby pomoéc ludziom realizowaé
ich marzenia. Jego nadrzedny sposéb marketingu to nadal jest ,,o§wiecanie przez
e-mail”, codzienne i tygodniowe inspirujace wiadomosci, ktore wcigz wysyla za

darmo.

Jak wedlug Mike’a osiggna¢ sukces i zbudowac swoj wlasny TUT (Totalnie

Unikalnie Teorie)?

»Tak wyraznie jak to tylko mozliwe okres$l konicowy stan tego, co chcesz
osiaggna¢ w sensie emocjonalnym. Wejdz w ten stan TERAZ zanim zaczniesz

pracowaé nad realizacja swoich marzen, nawet, jeSli rozwazasz zmiane starej
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pracy. Majac juz teraz koncowy rezultat w swoim umys$le latwiej pokonasz

wszelkie trudno$ci, ktére moglyby pojawic sie na Twojej drodze.”

,Przestan sie martwi¢ tym, jak osiagniesz cel. Jest milion sposobow, aby
osiggna¢ stawe, bogactwo lub cokolwiek zechcesz. Nie wigz rak wszech$wiata
mys$lac, ze to, czego pragniesz musi przyj$¢ do ciebie w jeden, konkretny sposéb.

Wszech$wiat ma nieskonczone mozliwosci, ot tak, na zawolanie. Zaufaj.”

W koncu spytalem Mike’a czy moze zaproponowaé jaka$ ,Totalnie

Unikalng Teorie” specjalnie dla Ciebie, czytelnika tej ksigzki. Oto, co przyslal:

»Sukces w Swiecie biznesu i jakimkolwiek innym obszarze, jest duzo
bardziej funkcjq tego w jaki sposéb angazujesz Wszechswiat i jego magie niz
tego jak manipulujesz czasem 1 przestrzeniq wokot siebie. Jest to sekret kazdego

bogacza, niezaleznie od tego czy wie o tym, czy nie.”

»Twoja praca to nie rugowanie konkurencji, granie w tapki z twoimi
przyszlymi klientami ani odkrywanie kota na nowo. Twoja praca to okreslenie
twojego marzenia, wyobrazenie sobie koncowego rezultatu i dzialanie zgodne z
twoimi przeczuciami i intuicjq. To wszystko. Reszta automatycznie i bez wysitku
trafi na swoje miejsce... Blyskotliwa strategia marketingowa, najlepsza
lokalizacja, kluczowy pomyst i najlepszy czas - wszystko zawiera sie w tym.
Wszechswiat, choé niewidzialny, TETNI ZYCIEM i jest obecny we wszystkich

twoich przedsiewzieciach. Naucz sie, jak to wykorzystaé.”

A oto kolejne rewelacyjny cytat od Mike”a:

»2Dawanie moéwi wszechSwiatowi, iz wierzysz, ze otrzymujesz to, czego
potrzebujesz. Nawet, kiedy oproéznisz portfel, nie boisz sie i okazujesz swojq
wiare 1 pewnos$é, ze twoje kufry wypetniq sie znowu a mitosé, jakq dajesz innym
Jjest najwazniejsza”. Gdy wierzysz, ze te rzeczy sq prawdziwe, doswiadczasz ich

oraz obfitosci, jak gdyby niebo otworzylo sie dla ciebie.”

Zauwaz, ze sukces Mike’a wzigl sie z dawania - rozdawal (i w dalszym ciggu
to robi) swoje e-kartki i wciaz pisze, i rozsyla swoje inspirujace codzienne i

cotygodniowe wiadomosci.
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Calkowita sprzedaz lacznie z pieniedzmi za wyklady i zyski z nowych
ksigzek powinny w tym roku osiggna¢ 250 000$ i wedlug jego planéw
1000 000$ w 2004!

Mike méwi: ,Zadna z tych rzeczy nie wydarzylaby sie, gdybym nie
oferowal moich mailingéw i czlonkostwa w klubie za darmo. Cho¢ w tamtym
czasie nie mialem pojecia, dokad mnie to zaprowadzi i czy kiedykolwiek sie to
oplaci. Po prostu czulem, ze to jest wlasciwe, ludzie byli wdzieczni a ja kochalem

moja prace.

»,Czasami wszechswiat odpowiadajqc, nie zsyta rzeczy materialnych, nie
obrzuca cie kasq, ale za to daje ci pewno$é, marzenia i inspiracje..., ktore sq
nawet cenniejsze od kasy, gdyz sq jak ofiarowana ci wedka (zamiast

pojedynczej ryby). Wtedy wiesz jak osiqgac wiecej.”
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Jak Dawanie Doprowadzito
do 1,500,000%

Jon Milion Fogg

Wielu pisarzy chetnie przypisuje etykietke ,,bestsellera” swoim ksiqzkom.
Taak... to moze by¢ najlepszy bestseller w stylu ,Czy moje stowa nie sq
najpiekniejsze?”, w rodzinnym miasteczku autora, ale... aby méc powiedzieé, ze
ksiqzka sprzedala sie w milionach egzemplarzy, to co$ zupeinie innego! Oto, co
John Milton Folg moze powiedzie¢ o swojej ksiqzce ,, The Greatest Networker In

The World.” Na pytanie jak to osiqgngl, odpowiedziat:

Rozdalem te ksiazke.

Napisalem ,The Greatest Networker” w 1992. W tym czasie bylem
wydawca publikacji o nazwie ,Upline”, ktora stluzyla mezczyznom i kobietom
zajmujacym sie marketingiem sieciowym. W tym czasie mieli§my najwyzej pare
tysiecy subskrybentéw. Nie mialem pieniedzy na wydrukowanie pierwszego
nakladu. M§j przyjaciel i mentor w biznesie, Tom ,Big Al” Schreiter, podsunal mi
my$l, aby ,przed-sprzeda¢” ksigzki ludziom, ktérzy mogliby odsprzedawac je
dalej: hurtowniom ksiegarskim, liderom biznesu sieciowego, ludziom, ktoérzy
posiadali czasopisma lub katalogi, ktore sprzedawaly ksigzki, kasety i inne tego
typu rzeczy. Tom podpowiedzial mi, aby przygotowa¢ dla nich bardzo atrakcyjne
ceny, tak, by mogli zarobi¢ pieniadze. Tom kupil 1000 kopii po 3$ dolary kazda.

Zapytalem, jak zamierza sprzedaé te ksigzki. Odpowiedzial, ze nie ma
takiego zamiaru. Chcial je rozdac. To przyciagnelo moja uwage. Na moje pytanie
»dlaczego?”, Tom powiedzial, ze zamierza ,obsia¢” nowy rynek. Doszedl do
wniosku, ze ludzie polubig albo pokochaja te ksigzke i wroca, aby kupi¢ wiecej i
podarowa¢ lub sprzeda¢ innym ludziom. A to sprawi, ze beda polecaé ja sobie

wzajemnie ,z ust do ust”. Bedzie to oznacza¢ wzrost sprzedazy dla niego (i dla
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mnie). Tom wyjasnil mi réwniez koncepcje ,wartoSci dodanej”: zamierzal
przygotowac oferte dla swoich klientéw i dodaé¢ ,The Greatest Networker” za
darmo, jako zachete do kupna. Ludzie otrzymaliby prezent o wartoSci 10$, za

ktéry Tom zaplacil 3$.

Dobry interes dla niego — zwiekszona sprzedaz jego produktow.

Dobry interes dla nich — wartoSciowy prezent za darmo, wspaniale

samopoczucie oraz przyjazne nastawienie do jego produktow.

Nie wiem jak wiele moich ksigzek Tom sprzedal przez lata. Na pewno
inwestycja zwrécila mu sie i dala jeszcze cos wiecej, duzo wiecej. Gdy zobaczytem
efekty, wiedzialem, ze to wspanialy pomysl, wiec zaczalem dodawaé ,The Greatest
Networker” za darmo do kazdej pojedynczej subskrypcji ,Upline”. Moi
subskrybenci mogli dosta¢ za darmo wartoSciowy prezent a przez to byli bardziej
sktonni, aby wykupié¢ prenumerate. Moja ksigzka byla czytana przez wplywowych
ludzi, ktérzy pomogli mi sprzedac ja w jeszcze wiekszej ilo$ci. Gdy nastaly czasy
Internetu, dodalem ,The Greatest Networker” w formie e-book’a do naszego
serwisu i tam go udostepnilem. Przez lata rozdalem prawdopodobnie 40 000
kopii mojej ksigzki. Byl to koszt okolo 50 000$ - mozna wiec uznaé, ze rozdalem

50 000$.

Zarobilem jednak pieniadze z tytulu praw autorskich kazdego sprzedanego
egzemplarza tej ksigzki. Nie wliczam tu pieniedzy zarobionych z marzy przy
sprzedazy hurtowej i detalicznej, kiedy kupowano te ksigzke ode mnie.

To prosta matematyka. Szacuje, ze podsumowujac wszystko razem daje to

ostatecznie 1 500 000$ zysku netto dla mnie.
Stalo sie to dlatego, ze zaczalem rozdawaé moja ksiazke.
Oto jeszcze jedna prawdziwa historia o potedze dawania.

Czy wiesz, kto to jest Seth Godin? (Jest on pewnym internetowym guru
poza Joe Vitale©). Seth napisal ,, The Idea Virus” Ta ksigzka rozpoczela rewolucje.
Seth udostepnial ja za darmo on-line. Ludzie méwili mu, ze jest stukniety. Ponad
pottora miliona e-bookoéw Setha jest obecnie w sieci i po tym jak rozdal je za

darmo wydat te ksiazke w twardej okladce w cenie 45$ za sztuke i zarobit fortune
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sprzedajac ja. Pomys$l o tym. Mialem niezwykla przyjemno$é przeprowadzania
wywiadu z Seth’em dla ,Networking Times Magazine”. Opowiedzial mi
nastepujacg historie o ,Marketingu Dawania”, ktéra kompletnie mnie olénila. To

prawdziwy klejnot!

Seth zna doskonalg piosenkarke folkowa, ktora tworzy muzyke dla dzieci.
Wyprodukowala pie¢ plyt i sprzedaje je samodzielnie. Teraz Seth nie oferuje juz
prywatnych konsultacji, ale poniewaz dama ta jest jego bliska przyjaciotka, kiedy
zapytala go, co zrobi¢, aby sprzedawac wiecej swoich plyt, Seth zastanowil sie.
Zapytal ja, za ile sprzedaje swoje CD. Odpowiedziala, ze sa w cenie 15$ za sztuke.
Seth zapytal, ile kosztuje wyprodukowanie i opakowanie plyty. Jej odpowiedz

brzmiala: 80 centow. Na to Seth odrzekl:

»Za kazdym razem, kiedy kto$ kupuje jedno CD — wyslij mu dwie sztuki.
Nie bedzie mial pozytku z dodatkowego CD, bo na kazdym jest taka sama muzyka.
Co wiec zrobi? Pewnie go komu$ podaruje, najprawdopodobniej jako prezent.
Poza tym, kiedy jedno z dzieci da drugiemu CD, przypu$é¢my, na urodziny, to
bardzo prawdopodobne jest, ze rodzice tego dziecka wkroétce kupia druga, trzecig i

czwartg plyte, gdyz beda zmeczeni stuchaniem tych samych piosenek.”

Tak jak méwilem - KLEJNOT. Kazdy z tych rozdanych CD zaowocowat
dodatkowym zyskiem dla piosenkarki. Tak jak powiedzial Seth, rodzice beda
prawdopodobnie kupowali dwa lub 3 CD wiecej, czasami moze pelen zestaw 5 CD.
I za kazdym razem, kiedy kupuja, dostaja prezent za darmo i polecaja swoim

przyjaciolom: ,,To jest $wietne. Maly Jasio bedzie to uwielbial”.

Warto dodaé, ze wraz z plyta, ktora dawala za darmo ta piosenkarka

podwoila, a nawet potroitla dochodowo$¢ swojego biznesu.
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Prawo, ktéore Nigdy Nie Zawodzi
Dr Robert Anthony

Dwa lata temu otrzymalem e-mail od przyjaciela, w ktérym napisal:
~Wlaénie zwiedzalem www, na ktoérej zamieszczono na glownej stronie cytat z

jednej z Twoich ksigzek.”

Sprawdzitem to i upewnilem sie, ze cytat z mojej ksiazki ,Advanced
Formula for Total Succes” zajmuje istotne miejsce na stronie tego serwisu. Po
przejrzeniu strony, bylem pod wrazeniem uslug, jakie oferowal jej wlasciciel.
Skontaktowalem sie z nim i powiedzialem mu to. Do zamieszczonego przez niego
cytatu, zaproponowalem napisanie krotkiego artykulu, popierajacego jego ustugi.
Nie mogt uwierzy¢, ze moglbym to zrobi¢ dla niego bez zadnej zaplaty. Moja
intencja byto da¢ mu wsparcie i pomdc mu osiggnac sukces. Nigdy nie zdarzylo mi
sie zazadaé niczego w zamian. Wiedzialem, ze wszech$wiat zatroszczy sie o

~wlasciwa zaplate”.

Jako rezultat mojego poparcia, czlowiek ten w ciggu nastepnego roku,
znaczaco zwiekszyl swoja sprzedaz. W ciggu tego czasu nie utrzymywaliSmy

zadnego kontaktu i szczerze méwigc kompletnie zapomnialem o calej sprawie.

Troche ponad rok pdzniej, dostalem od niego e-mail: ,Kto$ napisal do
mnie, ze zobaczyl twdj artykul na mojej stronie i powiedzial, ze pragnie sie z toba
skontaktowaé. Powiedzial, ze to jest bardzo wazne. Czy chcesz, abym podal mu
twdj osobisty adres e-mailowy?” Mocno zdziwiony, nie zwlekalem ani chwili i

odpowiedzialem twierdzaco.

To byla jedyna wymiana informacji miedzy mna a wlascicielem strony
odkad rok wcze$niej udzielitem mu poparcia. Skontaktowalem sie z czlowiekiem,

ktory napisal do niego. To zmienilo cale moje zycie.

Okazalo sie, ze czlowiek ten zostal moim bliskim przyjacielem, jak rowniez

moim nowym menedzerem. Wskutek jego pomocy, dochodowos¢ mojego biznesu
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wzrosta 500%. Wszystko to z powodu dawania szczerze i z przyjemno$cia, bez
zadania czegokolwiek w zamian. Byl to przejrzysty i bezposredni efekt Prawa

Odwzajemniania (dawanie-otrzymywanie). Prawa, ktére nie zawodzi nigdy.

Prawa, ktore zawsze dziala.
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Dawanie Naprawde Prowadzi
Do Otrzymywania
Bob Burg

Jesli mowie o marketingu sieciowym, zawsze tlumacze, co on dla mnie

ZNnaczy.

Ogdlnie rzecz biorgc, cala koncepcja jest Zle rozumiana i prowadzi do
pewnych negatywnych, z gory zalozonych opinii (np. w czasie rozmowy klasé¢
ludziom przed oczy tyle kart kredytowych, ile tylko mozna, kiedy méwi sie o

sobie, sprzedawanych produktach lub ustugach — ,pranie moézgu”).

Definiuje network jako: ,,Kultywowanie korzystnych dla obu stron relacji
typu daj i wez, wygrany-wygrany.”
Jak widzisz klade nacisk na ,daj”. Kto§ moze zapytac ,Poczekaj, czy nie sa

to tylko piekne slowa, ktore nie majg zastosowania w prawdziwym zyciu?”

W zadnym wypadku. Dawanie dziala. Pozwo6l mi to powiedzieé raz jeszcze.

Dawanie dziala!

I nie s to tylko puste slowa. Dawanie dziala zar6wno w sferze materialne;j

jak i duchowej. Spojrzmy chociazby na te pierwsza.

To, co nazywam ,Zlota Zasada” marketingu sieciowego: ,Wszyscy s3
rowni, ludzie beda robi¢ interesy, beda polecaé biznes innym, ktérych znaja, lubia
i ktérym ufaja.”

Gdy ofiarujemy lub robimy co$ dla kogo$, wtedy wykonujemy olbrzymi
krok w strone tego ,znajg, lubia i ufajg”. Czesto powtarzam, ze najlepsza droga,

aby rozwing¢ interes i by¢ komus$ poleconym, jest ofiarowac interes i polecié¢

kogos.
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Dlaczego? Gdy kto$ wie, ze dbasz o niego tak bardzo, aby poleci¢ mu
biznes, wtedy sprawiasz, ze czuje sie dobrze... Nie, sprawiasz, ze dzieki Tobie

czuje sie wspaniale i marzy, aby Tobie da¢ to samo.

Oczywiscie, to nie musi by¢ akurat interes, ktory, wlasnie sam robisz. To
moze by¢ informacja, jezeli tylko ta informacja jest czyms$, co pomoze mu w jego

interesach, zyciu osobistym lub choc¢by w rozrywce.

By¢ moze mozesz zaproponowac¢ komus$ ksigzke (lub kupi¢ ksiazke), o
ktorej wiesz, ze bylaby naprawde warto$ciowa dla tej osoby. Moze wiesz, ze czyjas
corka lub syn szuka pracy w pewnej konkretnej firmie i znajac tam osobe, ktora z
kolei zna kogo$ w dziale personalnym, mozesz szepna¢ stéwko na temat tej osoby,

co pomogloby jej w zdobyciu pracy. To naprawde ma znaczenie.

Pozwdl mi, prosze, podzieli¢ sie z Toba pewnym przykladem z mego zycia.
Mialo to miejsce kilka lat temu, zanim zaczalem by¢ profesjonalnym moéwca. Byl
pewien klient instytucjonalny w firmie z wieloma oddzialami, ktérego staralem
sie ,,zdoby¢”. Jednakze nie moglem nawet ,przestapi¢ progu” jego drzwi, aby sie
do niego zblizy¢. Co wiecej, nie moglem nawet znalez¢ tych drzwi, aby sprébowac

do nich zapukaé.

Tak sie stalo, ze na zjezdzie mdéwcoOw spotkalem mezczyzne, ktory
zajmowal sie przemawianiem profesjonalnie juz od jakiego$ czasu. Zawarlem
znajomo$¢ z nim, jego rodzing i szukalem okazji, aby zobaczy¢ go pracujacego w

trakcie r6znych wydarzen.

Przez ten czas, pomimo tego, ze wiedzialem, jakie sukcesy osiaga, nigdy o
nic go nie prosilem. Za to sam pomagalem mu tak wiele, jak to tylko bylo
mozliwe. Kilka razy, kiedy prawie bylem juz umoéwiony na angaz na konkretna

date, polecalem wlasnie go osobie, ktéra do mnie dzwonila z firmy.

Dos¢ czesto publikowalem artykuly w r6znych magazynach, polecalem go
wydawcy jako wspolpracownika. Kazda ze stron byla wdzieczna, a mnie to nic nie
kosztowalo. To jest wlasnie jedna z najwspanialszych rzeczy w dawaniu: pomaga

kazdemu a nikogo nie rani.

Minelo pare lat odkad go poznalem, kiedy sie dowiedzialem, ze klient, o
ktérego bez rezultatu sie staralem, jest glownym kontrahentem mojego
przyjaciela. Teraz prawdopodobnie moégtbym zwrdci¢ sie do niego o pomoc, ale

nie uwazalem, aby bylo to calkiem w porzadku. Nie chcialem, aby czut sie tak, jak
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gdyby byl mi cokolwiek winny skoro wszystko robitem przeciez z wlasnej woli.
Czulem sie natomiast dobrze z my$la, ze przeciez moge spyta¢ go o rade, jak

zainteresowac i zdoby¢ tego klienta.

Powiedzialem mu, zatem: ,Wiem, ze jest to Twdj duzy klient i nie §miem
prosi¢ Cie o jakiekolwiek wstawiennictwo w moim imieniu, jednakze chcialbym
Cie zapyta¢ o to, jaki bylby najlepszy sposéb, aby sie z nimi skontaktowaé a
przynajmniej da¢ im znaé¢, kim jestem, jak moge im poméc oraz w jaki sposob
moge dostac te szanse, aby rozpoczaé i rozwina¢ nasze kontakty.” Nie powiedzial

mi tego.

Rzekl natomiast: ,Powiem czlowiekowi, ktory zajmuje sie kontaktem z tym

klientem, zeby zadzwonil do Ciebie.”

Klient ten wraz z wszystkimi ,efektami dodatkowymi” stat sie ,kopalnia
zlota” przez dlugie, dlugie lata a wspolpraca zaowocowala wielomilionowa

sprzedaza.

Nie byt to pierwszy, ani oczywiscie nie jedyny raz, kiedy dawanie najpierw
dostownie wyplacalo olbrzymia, finansowa dywidende. To jest sposob, w jaki

zarabiam - to jest sposob, w jaki zyje.
Dawanie najpierw - dziala.

Jednakze jest jedna wazna uwaga: nie mozesz dawaé, oczekujac

bezposredniej wzajemnosci lub w ogole jakiegokolwiek rewanzu za to, co robisz.
To nie dziala, kiedy my$lisz: dobrze, co on lub ona zrobi dla mnie?

Nie oznacza to, ze nie dostaniesz nic w zamian, ale oczekiwanie
zaowocowaloby raczej jednorazowym splaceniem dlugu wdziecznos$ci. Podczas
gdy te uczucia: ,znam cie, lubie cie, ufam ci”, kierowane od drugiej osoby,

powoduja ze chetnie zobaczy Twdj sukces.

Nie, daj, bo to jest wlasciwe, bez oczekiwania bezposredniej wzajemnoSci,

a odkryjesz, ze prawo to jest jedng z najprawdziwszych prawd tego $wiata.

Bob Burg jest miedzynarodowym moéwcq w tematach ,,Biznes w systemie
Network” oraz ,Pozytywna Perswazja”. Obie jego ksiqzki ,Endless Referrals”i,,Winning
Without Intimidation” zostaly sprzedane w ponad 100,000 egzemplarzy. Aby

otrzymywa¢ bezplatny newsletter Bob’a zapisz sie na www.burg.com
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Dawanie i Otrzymywanie: Genialny Schemat,
O Ktérym Nikt Ci Nie Powiedziat

John Zappa

Wiele zostalo juz napisane o uniwersalnym prawie dawania i
otrzymywania, ale ja kontaktujac sie z innymi ludzmi odkrylem, ze jest olbrzymi

brak zrozumienia w tym, w jaki sposdb stosowac to prawo.

Generalna zasada moéwi, ze im wiecej dajesz tym wiecej otrzymujesz. Ile
zasiejesz, tyle zbierzesz. To wszystko bardzo piekne, ale wierze, ze niezrozumienie
tego wspanialego sekretu moze by¢ latwo wyjasnione, kiedy cala zasade
potraktujemy jak proste nastepstwo prawa dawania. Nastepstwo to nie jest co$, co
ty robisz, ale dlaczego to robisz. Intencje i motywacje sa wszystkim. To znaczy, ze
ty powiniene§ dawaé¢ tylko, kiedy dajesz dla czystej radoSci dawania. JeSli
ofiarujesz, poniewaz oczekujesz czego§ w zamian, zachowujesz sie jak faryzeusz.
Wszech$wiat nie jest malym gluptaskiem. Dawanie, w ktorym gléwng motywacja
jest che¢ otrzymania czego$ w zamian staje sie afirmowaniem braku. Mowienie,
ze ty musisz dosta¢, poniewaz wlasnie co$ dales$ jest jak powiedzenie do $wiata:

,Mam za malo”. Twoje przekonanie potwierdzi sie juz wkrotce.
] J

Raz jeszcze: co zasiejesz, to zbierzesz. Wielu ludzi, ktérych znam
niechetnie daje, lub czuja sie fatalnie zaraz po ofiarowaniu prezentu w postaci
czasu lub pieniedzy. Jezeli dajesz z poczucia obowigzku lub poéwiecenia sie - u
podstaw tego lezy jedno z tych, negatywnych uczu¢. Nakladanie maski
dobroczynnosci na poczucie braku i niezaspokojenia prowadzi tylko do

rozczarowania. To nie jest co$ ,co robisz, ale dlaczego to robisz.

Nie marnuj swojego czasu na dawanie z oczekiwaniem otrzymania czego$
w zamian. Bog nie dzieli akcji, ktére mozesz wykupi¢ w pakiecie, jak na gieldzie
papieroéw warto$ciowych. ,Jesli dalem, lepiej zebym dostal co§ w zamian”. Takie

my$lenie pochodzi wprost z postawy ,,dla wszystkich nie wystarczy”.
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Podczas gdy niektorzy ludzie daja kryjac motywy, inni w ogodle rzadko
rozdaja, gdyz wierza, iz ,nie moga sobie na to pozwoli¢”. Henry Ford zwykl
mowic, ze sa dwa rodzaje ludzi... ci, ktérzy mysla, ze moga i ci, ktorzy mysla, ze
nie moga. I jedni i drudzy maja racje. Twoje przekonania tworza Twoja

rzeczywistos¢.
Tak wiele sposobow, aby NIE dawac. Co robi¢ w zamian?

Moje osobiste do$wiadczenia sugeruja poczekaé, az bedziesz na fali zycia.
Wszyscy mamy zmienne nastroje. Czasami czujemy sie dobrze, a czasami czujemy
sie zle. Jesli przylapiesz sie na tym, ze czujesz sie dobrze, wykorzystaj to jako
okazje, aby obdarowac¢ kogo$ w sensie dzielenia sie obfitoécig, ktorej wlasnie

do$wiadczasz.

Bedac wdzieczny za wszystko, co aktualnie posiadasz jest znacznie latwiej
podzieli¢ sie swoim szcze$ciem z kim$ innym. Takich chwilach czujesz sens tego,
ze na $wiecie jest znacznie wiecej obfito$ci, niz to, co do tej pory otrzymale$. Moje
pierwsze do$wiadczenie ze szczerym dawaniem, w kazdym razie pierwsze, jakie
pamietam, zdarzylo sie w czasie nawrotu raka pare lat temu. Po tym, jak minat mi
pierwszy szok po diagnozie, moje nastawienie duchowe zaczelo sie budzi¢ i

poczalem liczy¢ moje blogostawienstwa.

Po kilku miesigcach chemioterapii mialem mozliwo$é odwiedzi¢ Nowy
Jork podczas §wigt Bozego Narodzenia. M6j lekarz zadecydowal kilkutygodniowe;j
przerwie w chemioterapii, abym mogl nacieszy¢ sie $wietami i mie¢ takie mini-
wakacje, ktérych wlaénie potrzebowalem. Swiagteczne Nowojorskie $wiatelka,
mrozne rzeskie powietrze i fakt, ze bylem wcigz zywy wprawily mnie w dobry

nastrgj. Czulem sie wdzieczny i obdarowany.

Pewnego wieczoru, w drodze na obiad z zong i z bratem, bezdomny
czlowiek na zewnatrz restauracji, ktéra wybraliSmy zapytal: ,,Czy moge da¢ mu
pare dolaréw”. Czulem sie wspaniale i zamiast paru dalem mu 20$. To z kolei
sprawilo, ze on poczul sie wspaniale, a to spowodowalo, ze ja poczulem sie jeszcze
lepiej, poniewaz sprawilem, ze byl to jego dzienn. Waznym dla mnie szczegdlem
bylo to, ze zanim dalem mu pieniadze, poczekatem, az moja zona i brat wejda do
restauracji. Chcialem, aby bylo to anonimowe i nie chcialem, aby ktokolwiek
kwestionowal méj rozsadek i sens dawania komus 20 dolaréw, podczas gdy bytem

na zasitku zdrowotnym z bardzo ograniczonym przychodem. Gdybym musial
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bronié¢ lub thumaczy¢ sie przed kimkolwiek z mojego uczynku, odebratoby mi to

cala przyjemno$c¢ spontaniczno$c tej chwili.

Z tego punktu widzenia, nie wiedzialem, co przyszlo§¢ moze mi
zaoferowac. Ale w tej konkretnej sytuacji wszystko szlo doskonale. Czulem sie
dobrze. I nie chcialem, aby ktokolwiek zniszczyl do$wiadczanie tej chwil przez
mowienie mi, abym by¢ rozsadniejszym. Wyczekanie momentu, zeby nikt widzial
mnie, kiedy dawalem temu czlowiekowi pieniadze wydawalo sie na to najlepszym
sposobem. Byla to sytuacja wygrany-wygrany. Ten czlowiek czul sie cudownie i ja
czulem sie wspaniale przez reszte wieczoru. To byl moj sekret. Czulem sie, jakby
mi sie Swietnie wiodlo i to bez zadnego sensownego powodu i sprawilem, ze kto$
inny poczul sie podobnie, poniewaz dalem mu 20 razy wiecej niz prosil czy

oczekiwal. Bylem na fali zycia w tym momencie i byt to doskonaly czas by dac.

Przez nastepne pare miesiecy moj zasilek zdrowotny wzrést o 20%. Nie

wiem jak lub dlaczego tak sie stalo i oczywiScie nie pytatem.

Nie wiedzialem jeszcze wtedy o prawie dawania i otrzymywania. Po prostu
dzialalem kierowany czystym impulsem. Bylo to zaraz po tym, jak zaczalem
rozwija¢ duchowa sfere swojego zycia - odkrylem to prawo. Z moim nowym
zrozumieniem i korzys$cia, jaka po tym fakcie doznalem, zaczalem dostrzegac ten

wladnie zwigzek.

Najwazniejszym dla mnie aspektem tego prawa (i nieustannie to
powtarzam) jest pamietanie, ze istotne jest nie to, co robisz, ale dlaczego to
czynisz. JeSli masz zly dzien albo jeste$ w zlym nastroju nie dawaj tylko dla tego,
ze wydaje ci sie, ze powiniene$ to robi¢. Dawanie to nie jest bonus u Boga i nie

przyniesie wtedy korzys$ci ani tobie, ani zadnej innej osobie.

Zamiast tego poczekaj, az bedziesz mial szczegblnie dobry dzien i bedziesz
czul sie Swietnie. I gdy jeste$ w tym stanie daj i obserwuj, co nastapi. Jesli zlapiesz
sie na tym, ze przeliczasz korzySci, aby obliczy¢ ile mozesz daé¢ i zamartwiasz sie
tym, co inni mysla, ze jest sensowne, to daj sobie spokdj. Stracilby$ tylko dobry

nastrdj.

Poczekaj az bedziesz znowu na fali i po prostu wyznacz kwote opierajac sie
na swojej pierwszej intuicji. Daj tyle, ile sprawi, ze poczujesz sie dobrze i nie

sprawi, ze bedziesz czutl sie ubozszy, bo masz mniej w portfelu lub na koncie.
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To uniwersalne prawo moze zabraé¢ tylko chwile, aby je zrozumiec, ale
moze zajac cale zycie, aby je opanowaé. To, ze jeszcze go nie opanowales$, nie
oznacza, ze nie mozesz dobrze sie bawi¢ uczac sie go w praktyce. Zrob probe i

pozwdl swemu wlasnemu do$wiadczeniu by¢ sedzia.
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Jak Dosta¢ To, Czego Pragniesz?
Susie i Otto Collins

To wyglada jak dziwna koncepcja, ale kiedy ty dajesz, to czego pragniesz —
otrzymujesz tego naprawde coraz wiecej. JesteSmy tego zywym dowodem. A oto

dlaczego:

Mamy niesamowite relacje wypelione milo$cig, pasja i glebokim
uczuciem do siebie samych i do naszego stworcy. Nasz zwigzek nie zawsze
wygladal w ten sposob. Tak naprawde, nasze poprzednie relacje byly na wiele

sposobdw lustrzanym odbiciem tego, czego nie chcieliSmy.

Zanim postanowiliSmy by¢ razem, zupelnie niezaleznie obydwoje,
postanowili§my stworzy¢ zwigzek naszych marzen. Poza naszym pragnieniem, by
mie¢ tak niesamowite relacje, czytaliémy kazda ksigzke, braliSmy udzial w kazdym
seminarium, shluchaliémy kazdej kasety i spedziliSmy niezliczone godziny
rozmawiajac i analizujgc, probujac znalezé, co naprawde potrzebne jest, aby
stworzy¢ zwiazek naszych marzen.

Cobz zrobiliémy?

RozpoczeliSmy rozdawanie miloéci. Poza nasza wlasng ,milosna pasja”,
polaczeniem i posiadaniem wspanialych relacji, rozpoczeliSmy dzielenie sie z
innymi tym, co odkryliSmy. Jako rezultat decyzji, aby rozdawaé¢ milos¢ i dzieli¢ sie
nig z innymi tym, to, czego nauczyliSmy sie o miloSci, relacjach i szcze$ciu nie
tylko poglebilo i wzmocnilo nasz zwiazek, lecz takze wzmocnilo solidnie nasza

pozycje jako klienta banku.

Ludzie zaczeli pyta¢ nas, co zrobiliSmy, aby stworzy¢ tak wspanialy

zwiagzek?

Ot6z w 1999 zaczeliSmy wydawa¢ newsletter on-line poswiecony
budowaniu relacji i rozwojowi osobistemu. Po prostu dzieliliémy sie metodami i

pomystami, ktorych uzyliémy, aby stworzy¢ wspanialy zwigzek. Innymi slowy
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zaczeliémy rozdawaé, to, czego najbardziej potrzebowaliémy: milo$é. Teraz,
prawie 20 tysiecy ludzi otrzymuje nasz bezplatny, cotygodniowy Relationship
Gold Newsletter. Napisaliémy takze trzy ksiazki dotyczace budowania zwigzkow:
»~Communication Magic”, “Should You Stay or Should You Go?”, “Creating

Relationship Magic”. Dwie kolejne dopiero planowaliSmy.

Nie jesteSmy doradcami ani terapeutami - po prostu dzielimy sie tym, co
istnieje w naszych sercach i zyjemy wedlug tego, czego nauczyliSmy o miltosci i
zwigzkach. To, co mamy jest tak wspaniale, ze chcemy, aby inni dowiedzieli sie
jak moga posiadaé¢ to samo. Odkrylisémy, ze tak samo jak w $wiecie finansowym,
istnieje obfito$¢ mitosci, ktora tylko czeka, aby$ ja odkryl. Musimy tylko by¢
zdolni, aby sie otworzy¢. To, czego chcieliémy bardziej niz czegokolwiek innego, to
gleboki, dojrzaly, pelen miloSci zwiazek. JesteSmy teraz szcze$liwi mogac
powiedzie¢, ze mamy ten rodzaj relacji, jakiego pragneliSmy. Jako efekt
srozdawania miloSci”, otrzymaliSmy nie tylko milo$é, ale w rownym stopniu

zostaliSmy nagrodzeni finansowg obfitoscia.

Wszechswiat, w ktorym zyjemy jest bardzo obfity.
Daj, daj, daj!

Otrzymasz wiecej niz kiedykolwiek sie spodziewales.
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Co Da¢, Kiedy Nie Masz
Zadnych Pieniedzy.

Christopher Guerriero

Okolo 2 lata temu, pomimo tego, ze prowadzilem kilka dochodowych
interesow, bardzo malo na tym zarabialem. Zawsze czulem sentyment do

dawania. Po prostu nie mialem, czym sie dzieli¢ (albo tak mi sie wydawato).

W trakcie tych miesiecy, kiedy przestalem dawaé, odkrylem, ze sprawy
ukladaja sie jeszcze gorzej, nawet sprawdzone kampanie marketingowe, ktore
moja firma prowadzila od lat, przestaly przynosi¢ zyski. Czulem sie, jakby czarna

chmura wisiala nade mna.

Nauczony dos$wiadczeniem wiedzialem od lat, ze im wiecej dam, tym
wiecej otrzymam, ale jak moéwilem, sam finansowo bardzo malo posiadalem.
Bylem przy tym odpowiedzialny za kilka prowadzonych biznes6w oraz za rodziny

wszystkich zatrudnionych w moich firmach pracownikéw.

Nauczylem sie wtedy, ze moje dawanie niekoniecznie musi pochodzié¢ z
mojego konta bankowego, i ze przez te wszystkie lata, nie musialem dawaé
pieniedzy. Musialem prostu utrzyma¢ ,dawanie”, aby pomoc ustabilizowaé cale

~otrzymywanie”, ktére mialo sta¢ sie moim udzialem w kolejnych latach.

Nauczylem sie, ze kiedy przestalem dawaé, doslownie zablokowalem
doplyw wszelkich dobr, jakie B6g mial dla mnie przeznaczone. Zaczalem wiec
dawaé¢ to, co mialem - czas, modlitwy i duzo pomocy dla tych, ktorzy

potrzebowali mojej specjalistycznej wiedzy.

Gdy patrze wstecz, widze minione lata jako test sprawdzajacy, czy moge
nauczy¢ sie, w jaki sposéb dawaé¢ nawet, kiedy wydaje sie, ze moze to bolec.
Dziekuje Bogu, za to, czego mnie nauczyl — nigdy nie przestawaj dawac. Moge
zmieni¢ forme mojego dawania, moge nawet zmieni¢ kwote darowizn, ale nigdy

nie przestane dawac.
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Teraz rozdaje finansowo tak duzo, ile moge i widze réznice takze w innych
dziedzinach mojego zycia. Dawanie pieniedzy jest u mnie jednak na pierwszym
miejscu, gdyz, aby zrealizowa¢ moje cele i zamierzenia, potrzebuje duzo
pieniedzy.

To bylo dobre do$wiadczenie — dawanie jest sekretem do otrzymywania

pieniedzy, sukcesu, zdrowia, milo$ci, szczescia.
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Nauczenie Sie Tego Sekretu
Zajeto Mi 30 Lat

Richard Webster

Dawalem od zawsze, ale dziwnym trafem - dawalem ze strachu.

Gdy ktos prosil mnie o pieniagdze, zawsze wkladatem reke do kieszeni. Jesli
nie prosil, przechodzilem dalej, nic mu nie dajac. Myslalem wéwczas, ze jezeli
ktokolwiek prosi, moge powiedzie¢ ,tak” lub ,nie”. Dajac pieniadze, oznaczalo, ze
zawsze bede mial pieniadze. Podczas gdy mowilem ,nie”, pod$wiadomie

przyciagalem brak pieniedzy.

Obawialem sie zatem braku pieniedzy - to wlasnie sprawialo, ze dawalem.

OczywiScie, pomimo ze to robitem, zawsze byly to male kwoty.

Nagroda Richarda Webstera (The Richard Webster Popular Fiction
Award) zmienila moje zycie. Stalo sie to w trakcie delikatnie ,zakrapianego”
lunchu z przyjaciéimi. Uzalaliémy sie nad faktem, ze pisarze powieSci fabularnych
napotykaja wiele trudno$ci w publikowaniu swoich ksiazek oraz w tym, aby sta¢
sie cho¢ odrobine stawnym. Piszacy fikcje literacka, aby opublikowaé swoje prace,
otrzymuja dotacje i stypendia, ale pisarze niezalezni nie otrzymuja nic. Oglosilem,
ze ustanowie konkurs z nagroda 1000$. Moi przyjaciele $miali sie i rozmowa
przeszla na inne tematy. Jakkolwiek mys$l ta pozostala ze mna i ostatecznie
zdecydowalem sie zrealizowa¢ moj pomyst. Musze przyznac, ze moje motywy byly
samolubne. Myslalem, ze ufundowanie nagrody mojego imienia podniesie moja

range i prestiz spoleczny a to wesprze sprzedaz ksiazek.

Znalazlem wydawce, ktory byt gotow by opublikowaé zwycieska prace
konkursowa i oglosiliémy to dwa lata temu. Podnioslem wysoko$é pierwszej
nagrody do 5000$ i dodalem druga nagrode wartosci 1 000$. To byla spora

suma do rozdania.
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Ku mojej wielkiej radoSci nagroda podniosta moj prestiz, zamie$cilem
wiele artykulow w gazetach, odbylem tez wiele rozméw w radiu. Nie mysle, ze
jakikolwiek pisarz sponsorowalby kiedykolwiek nagrode dla innych pisarzy - to
nadawalo calemu projektowi zupeklie nowa jakosé. Czulem sie dobrze robigc to,

ale nie oczekiwalem zadnych specjalnych zyskow.

Jednakze ku mojemu zaskoczeniu wygladalo na to, ze ta nagroda byta
magicznym zakleciem do otwarcia sezamu pelnego pieniedzy. Sprzedaz moich
ksiazek wzrosla. Sprzedaz praw do thumaczenia moich ksiazek w obcych jezykach
zwielokrotnila sie. Otrzymalem oferty prowadzenia platnych wykladéow na calym
Swiecie.

Moj dochod, ktéry pochodzi catkowicie z ksigzek, w nastepnych dwunastu

miesigcach wzrést ponad dwukrotnie.

Naturalnie teraz jestem duzo bardziej hojny niz bylem kiedys. Uwielbiam
rozdawac pieniagdze. I im wiecej dam, tym lepiej mi sie wiedzie. Chcialbym poznaé

ten sekret trzydziesci lat temu.

»Dzialaj jak bogacz. Méw jezykiem sukcesu. Zostaw w sobie wolnq przestrzen
mozliwosci, przez ktérq bogactwo dociera do wszystkich. Swiat wymaga zrozumienia

duchowego sensu bogactwa 1 twoj dom moze stacé sie szczegdlnym miejscem”

(Anie Rix Militz ,Both Riches and Honor”)
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Jak Dawanie i “Wykaszanie” Doprowadzito

Do Pasywnego Dochodu
Larry Dotson

Bylo to we wrzeSniu 2001, kiedy skompletowalem e-book’a
zatytulowanego , The Hipnotic Writers Swipe File”. Termin ,swipe file” (akta
wykaszania) zostal ukuty przez copywriterow, ktérzy w ciggu calej swojej kariery

zebrali stowa i zwroty generujace sprzedaz.

Problemem dla mnie bylo to, ze nie bylem do konfica pewien, jak
sprzedawaé tego e-book’a. Nie mialem konkretnego rynku docelowego w tym
czasie, ani bazy danych. Zdecydowalem wiec zapyta¢ Joe Vitale’a, czy nie
zechcialby by¢ wspoélautorem ksigzki i dzieli¢ zyski. Bytem sklonny podzieli¢ sie z

nim autorstwem oraz profitami ze sprzedazy.

Wiedzialem, ze seria ,hipnotycznych e-book’6w” napisanych przez Joe
miala juz dobra marke i byla slawna. Gdy myslisz o hipnotycznym pisaniu,
copywritingu i marketingu, myslisz o Joe Vitale ,pierwszym hipnotycznym

pisarzu na Swiecie”.

Joe zgodzil sie. Napisal naprawde hipnotyczne wprowadzenie do ksigzki,
dotozyt mnéstwo swojego materialu i jeszcze w tym samym roku wydali$émy te

ksiazke. Reszta jest niezla opowiescia.

Od czasu wydania pierwszego e-book’a, Joe i ja napisaliémy wspolnie juz 7
hipnotycznych e-book’6w. Gdy Joe planowal samodzielnie napisaé¢ ksiazke o
hipnotycznych historiach, ktéra oczywiscie mogl wydaé sam, zapytal mnie, czy nie
chcialbym byé¢ jej wspolautorem. Nie musial tego robi¢, ale poniewaz ja
zaproponowalem co$ jemu, on zapragnagl zaproponowac¢ co§ mi. Ostatecznym

rezultatem byl wspanialy e-book zatytulowany ,Hipnotic Selling Stories”.

Gdy zdecydowalem ofiarowac¢ co$ Joe, a on zdecydowal da¢ co$§ mi,

obydwaj otrzymaliémy. Kazdego miesigca zarabiamy dobre pienigdze ze
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sprzedazy naszych e-bookow, nawigzaliSmy silng przyjazi online i zbudowali$my
solidne podstawy wspolnych intereséw. Do dnia dzisiejszego nie spotkaliSmy sie
osobiScie, ani nawet nie rozmawialiSmy przez telefon. Cala nasza wspoélpraca

odbywala sie tylko przez e-mail.

A wszystko zaczelo sie od dawania.
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Jak Dawanie Uczynito Ksigzke
Bestsellerem Nr 1

Mike Liman

Przez ponad rok pracowalem, aby zasypa¢ czytelnikbw moich
newsletterow tak wieloma warto$ciami zmieniajacymi zycie, jak to tylko mozliwe,
wiadomo$ciami, ktore po prostu mialy ich odciagna¢ od wszelkich innych tego

typu serwisow na innych stronach.

Kazdego tygodnia zadawalem sobie pytania: ,Jak moge przej$¢ nastepna
mile dalej dla moich warto$ciowych czytelnikéw?” oraz ,Jak moge da¢ im wiecej

niz oczekuja?”.

Odbiorcy mojego newslettera wzrastali w miloSci do mnie i mojej pracy.

Konsekwentnie dawalem im wszystko, co tylko mogtem.

W polowie 2001, napisalem ksiazke. Wydawcy kpili z nas mowiac: ,Nikt
nie bedzie chcial czytaé¢ Twojej ksiazki ,,Rozmowy z Milionerami”. Nikt nie zechce
shucha¢ twoich rozméw w kréciutkiej radiowej audycji. Ta droga musieliSmy
podaza¢ samotnie. M6j wspolautor Jason Oman i ja byliémy robiliémy to po raz
pierwszy. Nie wiedzieliSmy, co robi¢, ale byliSmy pewni, ze mamy baze lojalnych
zwolennikéw. Wszystko, co musieliémy zrobi¢, to poprosié ich o pomoc. Zaden z
wydawcow nie zrozumial faktu, ze bylo tysiace ludzi, ktérzy byli gotowi nam
pomobce, poniewaz wezesniej zrobiliémy o wiele wiecej dla nich. To jest potega,

ktoéra nazywam loverage.

18.01.2002, 76 dni po wydaniu ksigzki, bez wydanego grosza na promocje,
ogloszenia, bez konferencji prasowych, zrzuciliémy Johna Grishana ze szczytu

listy sprzedazy amazon.com i utrzymali$émy to miejsce.

Mieliémy dla siebie pierwsze miejsce. Przynioslo to réwniez w tym czasie

31 070% ze sprzedazy.
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Potega dawania prowadzi do fontanny otrzymywania. Otrzymali$my
obfitos$¢ pieniedzy, zdobyliSmy nowych przyjaciol, nasza ksigzka pomogla wielu
ludziom. Ponadto zostala ona przettumaczona juz na trzy jezyki.

Od tamtego czasu ta ,mala ksigzka, ktéra wiele moze zdziala¢” zmienila
zycie wielu tysiecy ludzi. Wszystko to stalo sie, poniewaz kiedy dajesz, nie

oczekujac niczego w zamian, dostajesz wiecej niz moglbys pomyslec.
Gdy siejesz - zbierasz.

Gdy inni drwig z ciebie, poniewaz ty ustugujesz i dajesz, pomysl o historii

ksiazki ,Rozmowy z Milionerami”.
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Wzorzec Dawania a Fenomen
Wymiany Hipnotycznej

Allen D’Angelo

Wiele lat temu odkrylem Wzorzec Dawania niemalze przez pomylke.
Zaczelo sie to okolo roku 1994, kiedy odkrylem, ze znacznie wiecej klientow
przesyla mi swoje referencje, gdy wyslalem im olbrzymie pudetko czekoladek
Godiva jako forme podziekowania za wspolprace. Zauwazytem, ze klienci, ktorzy
otrzymali czekoladki polecali mnie 40% czeSciej niz Ci, ktérzy nie dostali mojego
smacznego upominku. Wlasciwie w latach poprzedzajacych moje czekoladowe
zabiegi, wielu moich klientéw nie dawalo mi referencji i byto to pewnego rodzaju

norma.

Pewnego dnia po otrzymaniu mnostwa referencji postanowilem poglebié
moje zaangazowanie w dawanie. Poczatkowo, mowiac szczerze, kierowaly mna
egoistyczne pobudki. Po prostu nie przywigzywalem wagi do czego$, co
wskazywalo na silny zwigzek pomiedzy dawaniem i otrzymywaniem. W tamtym
czasie wiedzialem tylko, ze musze nauczy¢ sie wiecej, gdyz zaczalem rozpoznawac

nowy, niemalze mistycznie potezny aspekt dawania.

W pierwszym momencie jasno zrozumialem, ze rozpatrujac to w szerokim
ujeciu, jesteSmy nagradzani adekwatnie do wartosci, jaka tworzymy dla innych
ludzi. Uslyszalem, ze tajemnica dobrobytu finansowego tkwi w tworzeniu
ogromnych wartoSci dla innych, ale bazujac na moim nowym dos$wiadczeniu,
odkrywalem teraz, ze dawanie z zapalem zgodnie z ,zasadq dawania” przyspiesza

osigganie bogactwa w moim zyciu.

Moje zaangazowanie, aby odkrywa¢ wiecej odnos$nie dawania szybko
zmienilo sposdéb mojego zycia i p6zniej zdalem sobie sprawe, ze wzbogaca mnie to
duchowo nawet bardziej niz ekonomicznie. Zauwazylem, ze pielegnujac jedna

roze otworzylem przed soba rajski, wspanialy ogrod.
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Przeprowadzilem kilka poteznych eksperymentéw, aby zbadaé¢ w jaki
sposdb dawanie prowadzi do otrzymywania. Zaangazowalem sie w to juz mniej
egoistycznie a bardziej pod katem wlasnego rozwoju. To byla po prostu moja
wlasna ciekawo$¢ tego, jak moge zmieni¢ czyje$ zycie wlaczajac w mdj biznes i

moje zycie dzielenie sie r6znymi warto$ciami.

Zaczalem dawacé co$ wiecej niz zwykle czekoladki. Dawalem warto$ciowe
porady. Byly to dodatkowe godziny spedzone z moimi klientami, e-book’,
artykuly posylane moim przyjaciotlom dotyczace ich zainteresowan. Rozdawalem
tyle, ile tylko moglem kazdemu, z kim mialem regularny kontakt. Jesli kto$
pojawial sie na mojej Sciezce, stwierdzalem, ze byt w tym jakis cel i dzielitem sie z
nim tym, co uznawalem za najwlaSciwsze dla tej wlasnie osoby. Robilem to
codziennie. Robilem to ze wszystkimi, z ktérymi laczyly mnie jakiekolwiek

interesy.

Bylo to jak magia. Roslo w site. Zmienilo to moja dusze. Zastapilo to drogi
marketing w moim biznesie. Najciekawsze bylo to, ze méj wewnetrzny palac
wzrastal i siegal niebios wraz z kazda osoba, ktorej moglem w jakikolwiek sposéb

pomoc.

Wkroétce moim ukrytym celem bylto, aby kazdy, kogo spotkam myslal o
mnie jako o kim$§ warto$ciowym. Chcialem sta¢ sie bezinteresownym zasobem
obfitoéci dla innych ludzi. Widzisz, miatem takie przeczucie, ze jesli otworze drzwi
mojego serca na potrzeby innych ludzi poprzez dawanie, to spowoduje, ze oni

otworza swoje serca dla mnie.

Wiec dzialanie wedlug prawa dawania przede wszystkim sprawia, ze inni
sie otwieraja na ciebie. Jest to pelen mocy prekursor do budowania wszelkich

relacji — biznesowych, osobistych i innych.

Odkrytem wtedy, ze jako kto§ warto$ciowy musze dawaé szczerze,
bezinteresownie, obficie, bez wysilku i absolutnie bez oczekiwania
natychmiastowej nagrody. Zdalem sobie wtedy sprawe rowniez z tego, ze musze
wywazy¢ to, co daje, aby wyrazi¢ szacunek dla wartos$ci rzeczy, ktore daje. Dary sa
nie tylko odbiciem tego, kim jesteSmy, ale takze biezaca, doswiadczalng czastka

nas samych oraz uciele$nieniem naszych wewnetrznych przezy¢.

To samo dotyczy ciebie. Kazdy prezent, jaki dajesz, ktéory ma specjalne

znaczenie i warto$¢ dla drugiej osoby jest, tak naprawde cze$cig ciebie. Nadanie
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warto$ci innym wywiera niezwykle pozytywny wplyw na odbiorcow, ktorzy

rozumieja i cenig twoj dar.

Szybko, po zastosowaniu Prawa Dawania jako element mojej filozofii Zycia,

zaczalem zauwazaé pojawiajgce sie niezwykle zjawiska w moim zyciu.

Jako uczen Joe, studiujgcy jego ,hipnotyczny” zestaw nazwalem moje
unikalne obserwacje ,fenomenem wymiany hipnotycznej”, poniewaz okresla on
rezultat dawania, ktory jest tak subtelny, ze nie wykrywaja go nawet najczulsze

radary ludzkiej Swiadomosci.

Fenomen wymiany hipnotycznej to: Obdarowany moim warto$ciowym
prezentem, niepostrzezenie dla niego rozpoczyna proces wyroéwnywania poprzez
psychologiczng wymiane ze mna, natychmiast, gdy tylko otrzymuje to co mu
dalem. Wlasénie tak! Poprzez przyjmowanie tego, co im dalem, moi obdarowywani
programuja sie na to, aby przy najblizszej mozliwej okazji moc da¢ mi co$ o tej
samej wartosci. Czasami bedzie to poprzez zyczliwe slowa, jakie méwia o mnie
swoim przyjaciolom. Czesto beda to referencje do dwoch lub trzech partnerow

biznesowych.

Bywalo, ze kontaktowalem sie z kim$§, aby zapyta¢ czy otrzymal moj
prezent. Ludzie zwykle rozplywali sie wtedy z wdzieczno$ci. Zrozumialem
woweczas, ze moje podarunki sg jak rozsiane ziarna, ktére dadza dobry plon w
najwlasciwszym czasie. To bardzo ozywcze, przypomnie¢ sobie o znaczeniu
dawania, ktore jest prawdziwie, wysoce warto$ciowe dla tych, ktorzy decyduja sie

szczodrze obdarowywac.

Psychologia ludzkiego zachowania jest wzglednie ponadczasowa.
Najwieksi filozofowie poprzednich wiekéw podzielili sie z nami niezwyklymi

sekretami mowigcymi o Prawie Dawania. A oto niektore z nich:

Lao-Tsu: ,Medrzec nie gromadzi rzeczy. Obdarowawszy wszystkich tym,

co ma, posiada jeszcze wiecej. Dajac wszystko co ma, jest wcigz bogaty”

Eric Hoffer, XX wiek, czolowy filozof amerykanski, powiedziatl: ,Kto$ daje

nam wszystko, co ma i nalezymy do niego”

Walter Beniamin: ,Prezenty musza poruszyé obdarowanego az do szpiku

kosci”

Jean de La Bruyere: ,,Szczodro$¢ to nie to, co dajemy, ale kiedy dajemy”
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Moja ostatnia praca juz od ponad dwoch lat zmotywowala innych do
dawania rbéznych warto$ci na najwyzszym poziomie. Ciezko pracowalem aby
korzystnie i ze skutkiem wplynaé na moich drogich przyjaciol, ktorzy sa znanymi

pisarzami, by i oni dawali ludziom mnostwo korzySci poprzez moja osobe.

Sa to ludzie, ktorzy zarabiaja wystarczajaco duzo, aby nazywaé ich
bogatymi i sa znani, gdyz sprzedali miliony ksigzek korzystajac z Zasady Dawania.
Sa oni mistrzami ofiarowywania w naszym wspdlczesnym Swiecie. Teraz dzielg sie

z Toba swobodnie swoimi sekretami.

Ci wspaniali ofiarodawcy to m.in. Joe Vitale (,,Spiritual Marketing”), Dick
Bolles (,What Colour Is Your Parachute?”), James Redfield (“The Celestine
Prophecy”), Dave Chilton (“The Wealthy Barber”) i wielu innych.

Aby utrzymaé swoje zaangazowanie i swoja warto$¢ jako czlowieka
obdarowujemy kazdego, kto zaglada na www.TotalBookMarketing.com wieloma
cennymi publikacjami, e-book’ami oraz spostrzezeniami z dziedziny marketingu,
autorstwa tych wlasnie mistrzow, ktorzy zdobyli miliony a rozdali ich jeszcze
wiecej. Sa to najwspanialsze umysly, jakie kiedykolwiek poznalem, z jakimi
kiedykolwiek pracowalem w ciggu 14 lat dzilalno$ci wydawniczej, marketingowej i

konsultingowe;j.

Poza tym, TotalBookMarketing.com przyda Ci odwagi, zostaniesz
podniesiony na duchu i obezwladniony tym, w jaki sposob ludzie, ktorzy szczerze
chca pomoéc innym, dzialaja by dawaé, przedkladajac czyje§ potrzeby nad
wlasnymi. Juz to jest Swiadectwem dawania — tego, ze ono dziala i to dziala

bardzo dobrze.

Co ciekawe, Joe Vitae jest jednym z pierwszych oso6b, ktore skorzystaly z
tej szansy, aby wspodlpracowa¢ z TotalBookMarketing.com. Jest on wiadnie
przykladem niezwykle warto$ciowego czlowieka, gdyz on wklada cate swoje serce

w dawanie i zawsze dzieli sie wszystkim, co ma.

w~Dawanie z zastrzezeniami, nie jest nim - to lapéwka. Nie ma gwarancji
wzrostu, dopdki nie dajemy z satysfakcjq. Pozwdl sobie obdarowywaé catkowicie.
Dostrzez uniwersalne dziatanie prawa. Wtedy twoj dar ma szanse odejsé 1 wrocié
zwielokrotnionym. Nie jest powiedziane jak daleko to blogostawieristwo pdjdzie zanim

wroct do ciebie. Jest to piekny i dodajqcy odwagi fakt, ze im dluzej zajmuje mu powrot,
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tym wiecej jest rqk, przez ktére przechodzi i wiecej serc go blogostawi. Wszystkie te rece

i serca dodajq co$ jego istocie. Tym bardziej warto$¢ jego jest wieksza, kiedy wraca.”

(Charles Fillmore ,Dynamics for Living”)
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Dlaczego Dawanie Jest Tak Naprawde
Ukryta Sprzedaza

Jo Han Mok

Stuchalem wtaénie zestawu plyt Joe Vitala ,The Power of Outrageous
Marketing”. Jego hipnotyczny glos zabral mnie w podr6z samochodem. ,Kto
NAPRAWDE zyskal na Bill Phillip’s Body For Life Challenge?” zapytal na plycie.

To zadzwonilo w mojej glowie i odbilo sie od Scian mojego moébzgu jak
gumowa pileczka. Bytem gleboko zamyslony. Pewnie trudno byloby znalez¢ dusze
na tej planecie, ktéra nie widziala tych poruszajacych obrazéw ,Przed” i ,Po” i
ktorej zycia nie zmienilo raptownie Body For Life Challenge. Ludzie byli
poruszeni. Byli zmotywowani. Kto by nie chcial podja¢ sie swojej wlasnej
kampanii Body For Life Campaign (Kampania Ciala dla Zycia) i by¢ szczuplym i
atrakcyjnym?

Lecz oprocz wprowadzenia 20-minutowego aerobiku i jedzenia szesciu
zdrowych positkéw bez thuszczow, o obnizonej kalorycznos$ci, czego jeszcze
potrzebujesz, aby przyspieszy¢ osiggniecie pozadanego rezultatu?

Czyz nie jest zaskakujace to, ze suplementy EAS (suplementy dla oséb
uprawiajacych sport i ludzi zyjacych aktywnie, dbajacych o cialo i kondycje —
przyp. ttum) po prostu ,wskoczyly” nagle do Twej glowy?

Bill Philips byt wtedy dyrektorem naczelnym EAS. Teraz prawdopodobnie

cieszy sie zyciem na jakiej$ tropikalnej wyspie, ptywajac w luksusie.

Jak myslisz, jak wiele EAS zarobilo na Body For Life Challenge i innych,
wspierajacych je produktach jak ,Muscle Magazine”, ktéry promuje suplementy

EAS i publikuje historie osiggnietych z Body For Life sukceséw?
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Jak by$ sie czul wiedzac, ze kazda taka historia zapisala sie na korzysc¢ tego
oszalamiajgcego sukcesu naprawde dobrych produktéow EAS, a ludzie

opowiadajacy ja nigdy nie osiagneliby tego bez pomocy EAS?

Czy zechcialby$ skoczy¢ do sasiada GNC, aby kupi¢ ciezarowke tego
towaru?

»,Kto naprawde tutaj zyskal pomijajac Bill’a Phillips’a?”

Zgadnij.

Na pierwszy rzut oka, Bill dal nadzieje ludziom z nadwagg i zmienil zycie
setkom tysiecy oséb. Utwierdzil ich rowniez w przekonaniu, ze moga to zrobi¢! I

oczywiScie poza tym stwierdzeniem (reszta pozostawala w domysle), jesli beda

uzywali suplementow EAS.

To spowodowalo u mnie oszalamiajace objawienie PRAWDZIWEGO

klucza otwierajacego drzwi sekretu bogactwa i obfitosSci.
Dawanie jest tak naprawde ukryta sprzedaza!

Prawda o sprzedazy jest to, ze jezeli zamierzasz co$ sprzedaé - napotykasz
opor. Nie jest wazne czy jeste$ Zig Ziglarem, czy nie. Nawet Zig Ziglar nie mogl na

100% domkna¢ kazdej sprzedazy.
Ale jesli cheesz co$ daé, zgadnij ile oporu napotkasz? Zero. Zilch. Nullo.

Nie tylko nie napotkasz ZADNEGO oporu, ale ludzie beda sie az rozbijaé,
aby dopas$¢ Twoj prezent z otwartymi ramionami. Nie mogg nic poradzi¢ na to, ze
po prostu kochaja Cie wtedy i mysla o Tobie wiele dobrych rzeczy, kiedy im co$

dajesz.

Gdy zaczynalem pisa¢, zaoferowalem, ze moge to robi¢ za DARMO.

Wlozylem w te darmowa ustuge 10 000% siebie.

Czy ludzie byli pod wrazeniem? Pytanie! Czy mnie lubili? Jakzeby nie?

Dawalem im wszystko za darmo.

Jak sadzisz, co czuli moi ,darmowi” klienci, kiedy zaczeli zarabia¢ zyciowe

fortuny dzieki tekstom reklamowym jakie im napisalem — za darmo?

Jesli jedyna rzecza, o ktora ich poprosilem w zamian za moje ustugi byly

referencje, to jakie referencje napisali dla mnie?
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Sadzisz, ze mieli jaki§ problem z tym, aby napisa¢ mi porywajace

referencje?
Myslisz, ze byliby w stanie poleci¢ mnie innym?

Czy dzieki tym wszystkim referencjom zyskalem wiarygodno$¢? Czy moje

,dawanie siebie” dzialalo?

Mysle, ze tak. Bywa, ze ludzie dostownie dobijaja sie do mych drzwi i
prosza, abym napisat co$ dla nich.

Podsumowujac: na pierwszy rzut oka wydawalo sie, ze rozdalem samego
siebie jako copywritera. Wytlumaczmy to sobie: ja SPRZEDALEM siebie jako
copywritera. Claude Hopkins powiedzial: ,Najlepszym sposobem, aby sprzedac

cokolwiek jest rozda¢ darmowe prébki!”

Sprzedawalem poprzez dawanie!!! Czy mozesz wymysli¢c POTEZNIEJSZY
sposob sprzedazy?

Mysle, ze nie.

Jednym 2z najpotezniejszych narzedzi oprécz dawania jest Prawo
wzajemnoS$ci. W naturze ludzkiej lezy pragnienie rewanzu, jesli dostaniesz co$ za

darmo.

Czlonkowie ruchu Hare Krischna wiedzieli to i mieli niezwykle rezultaty

zagadujac ludzi i wkladajac im kwiatka do klapy marynarki.

Pomyél o tym., Gdy ,,przylapano” Cie w takiej sytuacji czule$ sie doslownie
ZOBLIGOWANY do oddania czego$ w zamian.

O tym byla juz mowa, jednakze, prawdziwym KLUCZEM w ,dawaniu” jest
BRAK OCZEKIWANIA na zwrot. Nie mozesz czego§ PODAROWAC oczekujac, ze
dostaniesz co§ w zamian. Podarunek jest jakimé kosztem. Zeby sie kwalifikowal

jako podarunek, musi Cie on co$ kosztowaé, mie¢ jakas wartoS¢.
Biblijny Krél Dawid ujal to bardzo trafnie méwiac o ofierze calopalne;j:
»,Nie bede dawal Bogu czego$, co nic mnie nie kosztuje!”

To brzmi paradoksalnie, ale jezeli dasz bez oczekiwania jakiegokolwiek

zwrotu, otrzymasz WIECEJ, poniewaz nie oczekiwale$ niczego w zamian.

Zastanow sie nad tym.
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Na koniec, cho¢ nie jest moja intencja nauczac - co$ metafizycznego zdarzy
sie, kiedy bedziesz obdarowywal. Obdarowywanie to po prostu oferowanie 10%

Twojego zysku brutto z powrotem spoleczenstwu.
W wielu religiach Swiata 10% tego, co sie posiada oddawana jest Bogu.

Gdy to zrobisz, doznasz nie tylko duchowego napelnienia, ale réwniez
otworzysz bramy by otrzymywac¢ wiecej obfitosci w swoim zyciu. Mozesz

zobaczyc¢, ze to dobra karma.

Ciekawe, obdarowywanie jest jedynym sposobem wskazanym w Biblii
chrzeécijanskiej pozwalajacym Chrzeécijanom wlasciwie ZDOBYWAC Boga

poprzez obdarowywanie:

»Przynie$ wszystkie dary do skarbnicy, aby moglo by¢ jadto w Moim domu
i skosztuj mnie w tym, mowi Pan, czy nie otworze przed toba bram niebios i nie
wyleje z siebie takiego blogostawienstwa, ze nie bedziesz mial miejsca na tyle by

przyjac to wszystko” (Ksiega Malachiasza 3.10).

Mozesz sie z tym zgodzi¢ lub nie, ale moj ulubiony pisarz C.S. Lewis mowi

o tym niezwykle trafnie: ,Jest to sytuacja wygrany-wygrany. Tak czy inaczej -
wygrywasz!”

Ot, i wlasnie to!
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Para, Ktéra Stworzyta Duchowe
Imperium Bez-Dtugow

Chce zakonczy¢ te ksiazke kolejng historig lub dwiema, po czym zacheci¢
do akcji.

Sukces KoSciola Zjednoczonego (Unity Church) jest tu kolejnym
przypadkiem.

Zalozona przez Charles’a i Myrtle Fillmore w 1889 roku w Kansas City w
Missouri Zjednoczona Szkola Chrzescijanska (Unity School of Christianity) jest
Swiatowym gloéwnym osrodkiem ruchu Zjednoczenia (Unity). Po nadzwyczajnym
uzdrowieniu pani Fillmore dzieki modlitwom i prosbom, wielu przyjaciol
zainteresowalo sie tym, jak osiaggnela ten cud uzdrowienia. Od tych malych kolek

modlitewnych w pokojach stolowych, Zjednoczenie powiekszylo sie.

Charles i Myrtle Fillmore zdolali uzbiera¢ wszystkie pienigdze, jakich
potrzebowali, aby rozpocza¢ i rozwija¢ ich biznes. Dzisiaj Unity Church jest
spoleczenstwem ludzi zainteresowanych praktycznym i dobrze prosperujacym
przestaniem boskim. Ich zasieg obejmuje dzi§ juz caly $wiat. Osiagneli to nie

posiadajac poczatkowo nic i s3 wolni od dlugow.

Do roku 1942 prawdziwy sekret finansowego wsparcia Fillmore’6w nie byl
ujawniony. Wedlug Charles’a Bradena (,Spirits In Rebellion”), Fillmorowie
stworzyli popularng obecnie ,,Dedykacje i Ugode” 7 grudnia 1892, ktora brzmiata

nastepujaco:

My, Charles Fillmore i Myrtle Fillmore, maz i Zona, niniejszym
poswiecamy siebie samych, nasz czas, nasze pieniadze, wszystko, co mamy i co
spodziewamy sie mie¢, Duchowi Prawdy i poprzez Niego, Spolecznosci Cichej

Jednosci (Zjednoczenia).

Jest zrozumialym i w zgodzie, iz Duch Prawdy bedzie udzielal nam odplaty

za te dedykacje w postaci spokoju umyshi, zdrowia, madroéci, zrozumienia,
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miloSci, Zycia i obfitoSci wszystkich niezbednych rzeczy do zaspokojenia naszych

potrzeb bez czynienia ktérejkolwiek z nich przedmiotem naszej egzystencji.

W obliczu Wszechobecnego Umyshu Jezusa Chrystusa, dnia 7 grudnia A.D.
1892.”

Charles Braden tlumaczy to w swej ksigzce nastepujaco: ,Jednos¢ nigdy
nie kladzie ceny za swe uslugi innej niz cena nominalna, z powodu obowigzku
prawnego, swoje publikacje Jedno$c¢ rozdaje za darmo i wyglada na to, ze zawsze

posiadajg pieniagdze, aby zaspokoi¢ jakiekolwiek oczywiste potrzeby.”

Jakiego wiekszego dowodu potrzebujesz, ze zaufanie w prawa duchowe

dostarcza Ci wszystkiego, czego potrzebujesz?
A najwiekszym z tych praw jest dawanie.
Po Czym Pozna¢, czy Kiedykolwiek Bedziesz Bogaty
Chcesz wiedzie¢, czy kiedykolwiek bedziesz zamozny?
Jest prosty sposob, aby to sprawdzié.
Po prostu odpowiedz na pytanie:

Czy dajesz z lekko$cia, szczodrze, bez oczekiwania zwrotu i z sercem

pelnym radosci?
Jesli Twoja odpowiedz brzmi tak, prawdopodobnie juz jeste§ zamozny.

Jesli na ktoragkolwiek czes$é pytania odpowiedziales nie, wtedy przyjrzyj sie
temu, uwolnij ten aspekt dzialania i zacznij dawac¢ z lekko$cig, regularnie,

szczodrze, bez oczekiwania rewanzu i z sercem pelnym radosci.
Ta Sciezka jest czysta.

Dawanie jest drogg.
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Gdzie Bedziesz Dawat Dzisiaj?

Teraz Twoja kolej.

Gdzie bedziesz dawal dzisiaj?

Zapytaj sam siebie: Skad doznalem najwiecej radosci?
Zapisz swa odpowiedz.

teraz, jeSli potrzebujesz wiecej jasnoSci wiecej zrozumienia lub
dodatkowych pytan, by wiedzieé, gdzie da¢ pienigdze, sprawdz ponizsze:
Gdzie przypomniano Ci o Twojej boskoéci?

Cokolwiek odpowiesz, oto miejsca, gdzie mozesz dac¢ swe pieniadze.
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Mozesz ofiarowaé je wszystkim ludziom, ktérych wymienile§ lub we
wszystkich wskazanych powyzej miejscach, lub wybierz jedng osobe i obdaruyj ja

teraz.

I zachowaj w swym umysle te podstawowe zasady:
1. dawaj z lekkoScia, bez oczekiwania rewanzu
2. dawaj anonimowo, jesli to tylko mozliwe
3. dawaj z rado$cia i uSmiechem

Zmieniasz $wiat, kiedy dajesz.

Zmieniasz swe wlasne zycie, kiedy dajesz.

Zmieniasz je wlasnie teraz, kiedy dajesz.

Dawaj!
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3 Doskonate Ksigzki
O Pomysinosci Wszechczaséw

Jestem zafascynowany pomyslnoscia.

Minionego roku przeczytalem liczne ksigzki na ten temat. A oto moje

ulubione:

~Seed Money In Action” Jon’a Speller’a przetrwala probe czasu. Ta
czterdziestoletnia ksigzka doczekala sie juz 53 edycji, sprzedala sie w 1,000,000
egzemplarzach i spowodowala, ze 40 000 ludzi napisalo do autora, by ja

pochwalié.

Jej glowna mysla jest, ze jesli dajesz, otrzymasz 10 razy tyle z powrotem.
Ten odwieczny sekret pomogt w powstaniu milioneréw i bilioneréw w réznych

okresach i nadal dziala.

Oczywiscie jest w tym chwyt. Musisz dawaé¢ z nastawieniem umyshu na
brak oczekiwan. Jesli tak robisz - jeste§ w tym nurcie. Wiekszo$¢ ludzi, ktorzy
posiadajg zahamowania, praktykuje zasade niedoboru, a nie zasade zasiewania

pieniedzy.

Wiekszo$¢é ludzi, ktérzy maja problemy z pieniedzmi nigdy by nawet nie
pomyslala o rozdawaniu pieniedzy, nie moéwigc juz o wlaSciwym sposobie
mys$lenia jak gdyby mieli rozdawa¢ pieniagdze. Mimo to jest to sekret pomyslnosci

w tej znanej ksigzce.

Nastepnie jest ,,The Millionaire’s Mind” dwdéch autorow z kraju, o ktérym
nigdy do tej pory nie slyszalem. Dwoch Slowakéw napisalo ksigzke, ktora

sprzedala sie w ich kraju w ciagu 15 dni.

Gdy przyszli do mnie, bylem sceptyczny. Po przeczytaniu ksiazki - bylem

zachwycony. Oto kompletny kurs tego, w jaki sposéb mys$le¢ jak zamozny
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czlowiek. Dlugi, szczegélowy, praktyczny, otwierajacy oczy, sprawiajacy, ze

unosze sie w powietrzu.

Chcesz wiedzieé, co sie stalo w ciggu zaledwie kilku pierwszych godzin po

tym, jak udostepnilem te ksigzke?

Niemiecki biznesmen skontaktowal sie z nami, gdyz chcial ja sprzedawaé w

Niemczech i zrobic strone specjalnie promujaca wlasnie te strone

Hinduski biznesmen skontaktowal sie z nami chcgc znalezé sposoéb na
wypromowanie tej ksigzki w Indiach i powiedzial: ,Tak sie podekscytowalem, ze
postanowilem napisaé do was od razu, gdy tylko poczulem, ze ta ksigzka

pomoglaby milionom ludzi w Indiach”

Skandynawski wydawca skontaktowal sie z nami chcac przettumaczyé i

opublikowaé te ksigzke w Norwegii w wersji elektronicznej i tradycyjne;j.

15 0s6b skontaktowalo sie z nami chcac sprzedawaé te ksiazke poprzez

swoje strony www

SETKI ludzi zamowilo te ksiazke w ciagu zaledwie 5 godzin od otrzymania

e-maila

Dziesigtki ludzi napisalo z zagranicy chcac sie dowiedzie¢ jak moga

zaplaci¢, aby dostacd te ksiazke juz teraz

Weciaz znajduja sie ludzie, ktorzy pisza do mnie pytajac, czy ksigzka

zostanie wydana w twardej okladce
I to wszystko w ciggu zaledwie kilku godzin od udostepnienia e-book’a.
Czy to cud czy co?

W konicu, ksigzka, ktora napisalem wraz ze Stuart’'em Lichtman’em ,How
to Get Lots of Money For Anything Fast”.

Stuart jest geniuszem. Nigdy nie spotkalem nikogo jemu podobnego.
Spedzil przynajmniej cztery dziesieciolecia studiujac umyst pod$wiadomy.
Skutkiem tego jest, ze jest on w stanie wskaza¢, w ktorym miejscu nasz

podéwiadomy umyst potyka sie i pokazaé, w jaki sposdb to naprawié.
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To niezwykle, kiedy zanim osiggniesz cel zastanawiasz sie, dlaczego sie
zatrzymaleS w jego kierunku, teraz mozesz odkryé, co powoduje, ze sie
zatrzymujesz i usungé przeszkode. Ta ksigzka opisuje, jak naprawde sie

,0czy$cit”, co jest rowniez kluczowym krokiem w moim ,,Spiritual Marketing”.
Cbz, pozwol mi dorzucié jeszcze jedna ksigzke o pomys$lnosci.
Gdy Tom Pauley napisat swe arcydzielo ,I'm Rich Beyond My Wildest

Dreams, I Am, I Am, I Am”, nie wiedzial, ze rozpocznie nowy biznes.

Odkad napisat te ksigzke, zaczal uczy¢ w e-klasach w oparciu o swoja
prosta metode: dawaé teleseminaria, ,dzwiga¢” kontrakt wydawniczy na te
ksiazke i teraz rowniez, sprzedawac ja jako e-book. Jego ksigzka pomaga ludziom

tworzy¢ marzenia. Pomaga mi ona manifestowaé miejsce moich marzen.

Jesli poszukujesz sposobu, by kreowaé¢ pomy$lno$c¢, sugeruje Ci nabyc
wszystkie z wymienionych tu pozycji. Sa dostepne jako e-booki, wiec mozesz je
mie¢ natychmiastowo. Sa znacznie lepsze do czytania niz codzienna gazeta i

doprowadza Cie do znacznie wiekszych zyskow.

Przeczytaj je i stan sie bogaty.
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